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6. DESCRIPCION DE LA PROPUESTA

6.1. OBJETIVOS TECNICOS ECONOMICOS

- Conocer Plantaciones: Se observará en terreno variedades de espárragos
plantadas; tipo de suelo utilizado, manejo de huerto, riego y humedad,
problemas fitosanitarios, rendimientos por há, vulnerabilidad a las hela-
das, cantidad de puntas, aprisionamiento, insectos, enfermedades, deter-
minación de la producción, etc.Debe considerarse que el espárrago es un
cultivo muy perenne, que tiene una espectativa de vida de hasta 30 aRos,
aunque la vida comercial de la planta no supera los 20 aRos.

- Conocer Faenas de Cosecha: Se desea ver en terreno la cosecha, y en parti-
cular la disponibilidad, método de trabajo y capacitación del recurso hu-
mano, equipos de cosecha, transporte, faena de clasificación de la produc-
ción en el huerto, etc.

- Conocer Procesamiento de Espárragos: Se observará el maneja del producto
post-cosecha, tanto en fresco como congelado, la tecnología utilizada, em-
pacado, layout de las plantas, stándares utilizados en la selección de pro-
ductos, controles de calidad establecidos, métodos de almacenamiento del
producto (granel, empacado, utilización del espacio de la cámara, uso de
atmósfera controlada), etc.

- Conocer la Cadena de Comercialización: Se tomará contacto con recibidores
hortofrutícolas para tener opiniones de las variedades y volúmenes que de-
manda el mercado; presentación del producto al consumidor final, uso de
marcas, longitud del canal de comercialización, patrón estacional que mues-
tra el precia del espárrago.

Conocer la diversificación de cultivos de los Productores: Observar las
actividades extraagrícolas y la diversificación de cultivas que resalten
la habilidad de los esparrag~ros para manejar el riesgo.

6.2.JUSTIFICACION DE LA NECESIDAD Y OPORTUNIDAD DE REALIZAR LA PROPUESTA:

El sector nacional productor de espárragos ha tenido un crecimiento en la pre-
sente década, fundamentalmente por un aumenta del precio internacional del
producto. Sin embargo, los precias sufren fuertes fluctuaciones, par razones
coma cambia en la valorización de las variedades.

En este contexto resulta conveniente efectuar, una misión de transferencia
tecnológica para que productores adquieran conocimiento directo y evaluen la
posible transferencia tecnológica de productos, procesos, gestión y mercado
existentes en países desarrolladas y con amplias explotaciones de espárragos.

Se tiene clara la importancia y preponderancia de obtener conocimientos y a-
plicaciones de nuevas tecnologías que permitan aumentar la eficiencia de los
productores y mantener la competitividad tanto a nivel interno como externo.

/
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6.3. ANTECEDENTES TECNICOS y VIABILIDAD DE INCORPORACION AL SISTEMA PRODUCTIVO
NACIONAL DE LAS TECNOLOGIAS INVOLUCRADAS :

Los productores, las plantas procesadoras y centros tecnológicos a visitar
son de un nivel tecnológico de vanguardia pero con plantaciones, equipos e
instalaciones; de inversiones que pueden ser abordadas perfectamente por
los empresarios nacionales; ya que se visitará empresas y productores media-
nos y peque~as. Por lo tanto, es viable la incorporación al sistema produc-
tivo nacional de las tecnologias visitadas.

Por otra parte, los conocimientos a obtener en el área de gestión y de mer-
cado en USA pueden ser de aplicación inmediata en Chile, dado estos aspec-
tos son tecnologias " blandas "; por lo tanto, de valor bajo. Además, apoya
lo anterior el hecho que para los productos chilenos USA, es el principal
mercado.

6.4. COHERENCIA DE LA PROPUESTA CON LAS ACTIVIDADES INNOVATIVAS QUE LOS
PARTICIPANTES DESEAN DESARROLLAR EN EL CORTO PLAZO :

Hay perfecta coherencia de la propuesta con las actividades innovativas
que los participantes desean desarrollar en el corto plazo, en las áreas
de siembra, cosecha, industrialización y cadena comercial, porque:

Conocer Siembras: El manejo de plantaciones de los participantes puede ser
fácilmente ajustado a los adelantos técnicos posibles de presenciar en va-
riables como: Riego, manejo fitosanitario, tipo de plantación, transporte,
faena de clasificación del producto en el predio, etc.

Conocer Faenas de Cosecha: Se vet-á en terreno el desempeño de 1a mano de
obra y de cosecha mecanizada que se usan en naciones más desarrolladas en
el cultivo. La escasez y encarecimiento de la mano de obra en Chile, lle-
van a buscar alternativas para abaratar y apurar la cosecha.

•Conocer Industrialización de Espárrago: Hay conciencia en los participantes
de avanzar, individual o asociativamente, en la industrialización de sus
productos; por lo que deben construir su packing, para procesar el producto
fresco o congelado; ya que esto debe agregar valor a sus productos. Por lo
tanto, la observación de manejo de cadenas de frio, empacado de productos,
layout de plantas, stándares utilizados en la selección del producto, contro-
les de calidad, métodos de almacenamiento fresco y congelado; serán relevan-
tes para las decisiones de inversión de los participantes.

Conocer la Cadena de Comercialización: Los participantes, dado el volúmen
de producto que manejan, están en condiciones de comercializar en breve
plazo, directamente can recibidores hortofruticolas de productos chilenos.
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6.S.RESULTADOS O PRODUCTOS ESPERADOS CON LA REALIZACION DE LA PROPUESTA:

Entre los resultados esperados con la misión se encuentran:

- Conocimiento de nuevas variedades experimentales en espárragos.
- Conocimiento del proceso de multiplicación de semillas.
- Mejoramiento en el manejo de los huertos.
- Adaptación de nuevas tecnologías de proceso del producto y
- Mejores layout de plantas procesadoras.

7. COMPROMISO DE TRANSFERENCIA

El grupo de productores y técnicos involucrados se compromete a :

a. Charla 2 Charlas dirigida a unos 30 Productores de Espá-
rragos de la Región del Maule. Las charlas se e-
fectuarán en Hualañé y Linares.

b. Reunión Técnica 2 reuniones técnicas dirigidas a profesionales del
agro y a organismos Agrícolas de la Región del
Maule. Las reuniones se efectuarán en Talca y Li-
nares.

c. Plantaciones piloto: Al encontrar variedades nuevas e interesantes de
cultivar, se hará plantaciones pilotos de 1 há.
aproximadamente por variedad nueva.

8. BENEFICIARIOS.

La VII Región del Maule suma más de 600 hás. de espárrago; es la tercera
región del país en importancia de plantaciones, luego de la VIII y Región
Metropolitana. Por 10 tanto, se beneficiará a una gran cantidad de produc-
tores con la transferencia técnica a difundir.

Debe agregarse que los 12 Productores proponentes de esta misión son líde-
res en tecnología del cultivo de espárragos; que su superficie total al-
canza a 340 hás; equivalentes al 58% de la plantaciones regionales. •

9. IMPACTOS ESPERADOS

a.- Incremento en la Producción Regional de Espárragos: Gracias a mejor ma-
nejo de huertos, nuevas variedades, etc.

b.- Más eficiencia en las unidades productoras: Se debe incrementar el va-
lor de la producción de los participantes.

c.- Aumento en industrialización del producto; 10 que reducirá las pérdidas
de producto entre el proceso de cosecha y la comercialización.
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10. ITINERARIO PROPUESTO

FECHA ACTIVIDAD OBjETIVO LUGAR (lnsti tución/Empresa) ATIENDE(Nombre, Cargo)

14.07 Visita Predios Espárrago Conocer plantacionesl faenas Perú.Chincha:
de cosecha y diversificación Asoc.de Fomento Agroindustr Ing.Alfonso Pachas.Gte
de cultivos de productores de Chincha

Visita Planta de Proceso Conocer Procesamiento post- IQf del Perú
cosecha del producto

15.07 Visita Predios Espárrago Conocer plantaciones, faenas Perú.Huacho :
de cosecha, diversificación NiROINPER S.A. Mario Valfre.Gerente
de cultivos de productores FRUSAN Julio Fuentes M.Gte.

16.07 Visita Planta Proceso Conocer Procesamiento post- Perú.LiE : Planta de FRUSAN Julio Fuentes M.Gte.
cosecha del producto ,

17.07 Visita Predios Espárrago Observar plantaciones, suelo México. Sonora: Productores
faenas de cosecha y diversi-
ficación de cultivos.

18.07 Visita Predios Espárrago Conocer plantaciones, suelo México. Sonora: Productores
faenas de cosecha y diversi-
ficación de cultivos.

21.07 Visita Instituto Inves- Conocer el proceso de Produc USA. Los Angeles: Davis
tigación de Se.illas. ción de selillas(genética .. ) Departaaent of Vegetable Kent Bradford.Oocente

Crops Univ.of California.
Visita a Centro de Cer- Conocer el proceso de certi- California Crop Ilprovement Chip Sundstrol.Direct.
tificación Espárragos. ficación de espárragos (Re- Association.Seed Certifica-

quisitos almacenamiento, tion Agency
transporte I calidad, etc.)

22.07 Visita a Productores y Conocer plantaciones, cose- USA. Los Angeles: Salinas
Comercializadores de cha y características de la Alérica West Distributing Inc
Espárragos comercialización. Herril FarE

Munes CoIllp9.lly 1nc .
River Valley Marketing

23.07 Visita Organización de Conocer características del USA. Seattle. Estado lte.shington, /

Productores y procesado- III!rcadode USA( oferta, de- lte.shingthon Asparagus CollllÍssion Hicke Harker. Director
res landa, productos, procesos)

24.07 Visita Plantas Procesad. Conocer Procesaraiento Post- USA. Estado Washington ./

cosecha del producto -Seneca Foods.Dayton Paul Palmby
-Del ~nte Foods Jil Jacobs
-Allerican Fine Foods t/ Leo Pauly

Regreso a Chile
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l1.C05TO lOTAL y t.PORTE sa..ICITADO (O. S)

I
I

no C0610 1OW. N1t lUlO 6PCm !4JCT DlYlDe M«IMA

Pu&Jes .801 lnteneciDllla 1l.~.530 --- 11.Oü. 530 St,D-U.4.. qa.l-HInDs. -s.Fco-S.t·StAD·

PuajU ••. _ Dltianal. --- --- --- ....
Tasudl~ ~.~ ~ ..ao --- Sanil. - Ll. -L.Mples - Seattl.

usa 18 25 25 20

Visa y C&atos I"llaclOt11dos 88.000 88.000 o ••
....

Se8\l"odi YieJe 509.292 --- !'J09.292 .---

Pasajes terrestres intlrMe. 4.230.000 ... •.~.OOO ----
PueJes terratns l'I6(:ionales 1~.OOO 150.000 ._- Talct - _opaerto • .wop.¡erto - Talea

ikwnrio lntM"¡nte 365.000 365.000 .... ..-.
Mojuill\t05 3. ?05 •.ao t,917.Ul 1. 78&.069

Mi_tacl6n 3.780.000 3.780.000 --- USS 60/& I 10 I ". USS 9.000

lilviliuci6ft y pito. lISWX'I5 180.000 180.000 0-' •....--

1••• 1stos 682.ge &a2.ge --- .....
TOTIUS Z,.2ti.6U 7.717.756 17.~11.891 ......

/

Obs: 1 USS • S 423.-
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11. COSTO TOTAl. Y APORTE SOLICITADO (EN S)

ITEM COSTO TOTAl. APORTE PROPIO NTE SOLICIT ¡cr¡VIDA[) ASOCIADA

Pasajes aéreos internacionales 9.683.100 2.904.930 6.778.170 Stgo. - Lima - L.Angeles - Seattle - Stgo.

Pasajes aéreos nacionales ---- ---- ---- ----
Tasas de embarques 554.400 166.320 388.080 Santiago - Lima - L.Angeles - Seattle

US$ 18 25 25 20

Visa y Gastos relacionados 88.000 24.000 56.000 ----

Seguro de viaje 300.000 90.000 210.000 ----
Pasajes terrestres internac. ---- ---- ---- ----
Pasajes terrestres nacionales 150.000 45.000 105.000 Talea - Aeropuerto; Aeropuerto - Talca

Honorario Intérprete 100.000 30.000 70.000 ----
Arriendo vehículos 1.038.240 311. 472 726.768 LÍIIIB.: $ 403.200i L.Angeles: $ 635.040

Gastos bencina 84.000 25.200 58.800 ----
Gastos peajes 30.000 9.000 21.000 ----

Alojamientos 6.785.100 2.035.530 4.749.570 Lima L.Angeles Seattle Sonora
MS 1.890 3.496 699,3 699,3

AlilBE!ntación 3.780.000 1.134.000 2.646.000 USS 60/día x 10 x 15 = USS 9.000

Movilización y gastos menores 180.000 54.000 126.000 ----

37. Imprevistos 682.945 204.884 478.061 ----
TOTALES 23.447.783 7.034.336 16.413.447 ----

Obs: 1 US$ = $ 420.-

.. •
.•.,. .• .•



~.l.'.••, .
••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••

12.- CONTACTOS Y NECESIDADES DE APOYO

Hasta la fecha se ha contado con el apoyo para preparar los programas de la gira,
de los siguientes Agregados de PROCHILE en el Exterior:

1) EMBAJADA CHILENA EN PERU
Sr. Diego Varas Benavente. Jefe Departamento Económico
Fono (51-1) 4222736; Fax (51-1) 4425321

2) OFICINA COMERCIAL CHILENA EN LOS ANGELES (USA)
Sr. Fernando Echeverría. Jefe Departamento Económico
Fono (1-310) 5534541; Fax (1-310) 5536817

3) EMBAJADA CHILENA EN MEXICO.
Sr.: Julio de la Fuente Sandoval. Jefe Departamento EconÓmico
Fono (52-5) 2809702; Fa:·:(52-5) 2809708 e

Se solicita terminar el programa de la MisiÓn porque esta puede realizarse a más
tardar en la segunda quincena de Julio; que es la fecha de término de cosecha de
espárragos en USA.
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DESCRIPCION DE LOS PARTICIPANTES

Participante N2 01

Razón Social: Leonarde Espineza Chacón.

Rut : 4.685.884 - O

Representante Legal: Leanarde Espineza Chacón.

Participante en la Misión: Maree Espineza Chacón.

Actividad Principal: Se cuenta con 391 hás de cultivo, que se distribu-
yen en 118,5 de espárragos, 8,5 de frambuesas, 43,9 de manzanos, 8,2 de
perales y 212 de cultivos tradicionales, como: trigo, remolacha y cebada
La producción de espárragos destinada al fresco varía de 80 a 901., mien-
tras que la diferencia es congelado. Se emplean cerca de 50 personas.

La principal variedad de espárrago plantada es UC-157 F1, con un total
de 50 hás., y su edad va de los 8 a 9 años, además de otras 20 hás. de
la misma variedad con una edad de 1 a 2 años.

Plan Estratégico: Es vital tender a plantaciones de alto rendimiento y
nuevas variedades. En el viaje se desea conocer la competencia interna-
cional, principal entrada del producto fresco en el exterior como tam-
bién alguna planta procesadora y de congelado.

Participante N2 02

Razón Social: Gerardo Ramirez Puig

Rut: 3.927.675-5

Representante Legal: Gerardo Ra.irez Puig

Participante en la Misión: 6erardo Ra.irez Puig

Actividad Principal: Esta empresa tiene un patrimonio de 50 hás. de las
cuales se destinan 15 a horticultura subdividida en 13 hás. de esparra-
gueras y 2 hás. de frambuesa.

Plan Estratégico: Se pretende para el cultivo de espárragos darle mayor
valor agregado. Para ello se desea observar sistemas de producción, de
riego y de fertilización.

-i
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Participante N2 03

Razón Social: HernAn Villalobos Barceló

Rut: 6.242.685-3

~

I
Representante Lag.l: HernAn Villalobos Barceló

Participante en la Misión: HernAn Villalobos &.rceló

Actividad Principal: Este productor tiene 60 hás. agrícolas de las cua-
cuales 10 hás. las destina a espárragos, resto tiene manzanas, frambue-
sas, frutilla y siembras anuales.

Las variedades de espárragos corresponden a UC/157, UC/72, Apollo y A-
tlas; estas dos últimas plantad.s en esta temporada 96. Las plantaciones
más antiguas tienen 9 años. Comercializa su producción con plantas agro-
industrial de la ciudad de Linares y da trabajo permanente a 6 trabaja-
dores y empleo temporal a alrededor de 70 trabajadores.

Plan Estratégico: Se pretende en el largo plazo intensificar el cultivo
de espárragos y darle mayor valor agregado. Para ello se desea observar
sistemas de prOducción, de riego y manejo de fertilización en esparrage-
rras.

PArticipante N2 04

Razón Social: Agrícola y Ganadera Sta. Juana - Long.vi.

Rut : 1.107.836. - 9

Representante Legal: Rafael Fuster SonzAlez.

Participante en la Misión: Rafael Fuster GenzAlez.

Actividad Principal: Esta empresa cuenta con una superficie de 152,5
hás; 100 de ella. corresponden a bosques no explotados, seguidas de 35
hás. de praderas que proveen alimentaciÓn a vacas. Luego se tiene una
superficie de 12 hás.de espárragos. Toda la producción esparraguera se
vende en estado fresco a través de la comercializadora OICAF de Linares.
Además se tiene 2 hás.de frambuesas y 3,5 de Kiwis. De todo esto se ge-
neran 5 empleos permanentes y 15 de temporada.

Plan Estratégico: Esta es una empresa diversificada que dada la fuerte
competencia que se avecina requiere bajar costos. El viaje se concen-
trará en conocer el manejo de las esparragueras, densidad de plantación,
variedades, sistema de riego, proceso en lineas de exportación en fres-
co, costos de plantación y manejo de estos, rendimientos y resultados
en otras variedades.
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Participante N2 05

Razón Social: Soc. Agric. Larrain Fuenzalida Ltda.

Rut : 2.497.337. - 9

Representante Legal: Fernando Larraín Larca.

Participante en la Misión: Fernando Larraín Larca.

Actividad Principal: Tiene engorda de animales y producción agrícola de
exportación (espárragos), para lo cual ha comenzado con 4 hás. de la va-
riedad UC-172. Preferentemente el producto se ha vendido en fresco y con
10 agricultores de la zona, se ha exportado a U.S.A y Europa.

Se emplea permanente y temporalmemte alrededor de 20 personas.

Plan Estratégico: La empresa comprende una combinación de Carne y espá-
rragos y la estrategia de desarrollo comprende un crecimiento del último
rubro ya que se pretende aumentar a 20 hás. la superficie de espárragos.
Además se desea conocer de nuevas variedades, manejo fitosanitario, co-
mercialización y explotación.

Participante N2 06

Razón Social: Patricio Toro Hevia.

Rut : 3.458.548. - 8

Representante Legal: Patricio Toro Hevia

Participante en la Misión: Patricio Toro Hevia

Actividad Principal: Esta empresa cuenta con producción de trigo, remo-
lacha, semilleros de maravilla, porotos y espárragos que son procesados
y comercializados por la Sociedad Los Sauces de Palmilla Ltda., empre -
sa de la cual se es socio. Las esparragueras corresponden a variedades
UC-72 y VC-157, las que suman un total de 25 Has.

Plan Estratégico: Busca producciones de mejor calidad y rentabilidad en
el mercado. Se investigará en el área de sistemas de explotación, nuevas
variedades, comercialización y tecnología.

11
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1 • TIlULO DE LA PR(JUSTA

PROGRAMA DE CAPTURAS ttCNOLOGICAS EN CULTIVO Y PROCESAMIENTO DE ESPARRAGos.

2. LUGM DE EIflIIEJWaarro

PERU : CHINCHA. HUACHO
MEXICO: SONORA y
USA LOS ANGELES Y ESTADO DE ~HINGTON

3.PATROCINANTE

Secretaria Regional Ministerial de Agricultura VII Región del Haule 1 Sur
610 2Q piso, Talea. Fono Fax (~S-71) 236643 - 236632

4.R.ESPONSA8L.E DE LA EJEaJCIOH

Ceorse Kerr1gan R.; S.R.M. de Agricultura VII Resión del Haul.

5. PARTICIPANTES

10m PMTICIPNOE Rt1T DIRm:lllC POSTM. ICTlY.PRII:JPIi
1. Harco Espinoza ClIecón 10.192.12O~ O'Higins 702. liwa CWt.• 'colu
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3.,u.jarw¡-o fixw.zabü c.rc. 1.853.014-7 Fd.l.oJ Ib'lUUQ5. Mr.cbalí NMzan&-Esp6rr1CD
4.Carl05 ReMto Reju hvo 1.840.e9.1 FeIo.Sta. J.... I.oDpvt 1.ecbIt1.~ ' ••
e. ftrnMdo Larra1n Lon:a 2.61.337-9 Múpl 240. U_es Cult •• 1colllS
S.Patricio Taro Hltia 3. 458.5e-8 MIlI Jara 161. UIWII üp6rr.."
7.Cristian H1rlb1rrw1 fi:Nchan 7.OM.!W7~ fd. Cas. di MIli tenes.a.tiro FIlIta-~
8.GtrMn fIAr de ~ 9.m.~·511.302 Ruta e 5w"~Uneres ~
9.Jorp Delunte Lira 6. 91S.5'19-a UbIritd 587-H1aleM l.ec:be~

lO.Juan E. Yaldes Alca..te 3.812.638-5 CeIlrllla Nl.V' .11·liIalaM ~
11. Ja1. G.n:1a It&1ck1tn Gerc:M 2.9).022-7 '*1118 Nlstr .11 ~ ~
12.Padro lbiInaa Mlrtl_ 5.315.5U~ Pinto 151 Quillota ~
13.Altll JYin Gut1*nz Ncnp 1,&Il5,692-¿ 4 J fte.C 12237 V.S.Acult • ••••••• ·Talca

U. Hernín PaillM J..ea6e 8.911. 715-& 5 J Paoieate e lit 982 Espec. urN.. lIortal
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1 .TITULO DE LA PROPUESTA

PROGRAMA DE CAPTURAS TECNOLOGICAS EN CULTIVO Y PROCESAMIENTO DE ESPARRAGOS.

2.LUGAR DE ENTRENAMIENTO

PERU : CHINCHA; HUACHO
MEXICO: SONORA y

USA LOS ANGELES Y ESTADO DE WASHINGTON

3.PATROC1 NANTE

Secretaría Regional Ministerial de Agricultura VII Región del Maule 1 Sur
610 2Q piso, Talca. Fono Fax (56-71) 236643 - 236632

4.RESPONSABLE DE LA EJECUCION

George Kerrigan R.; S.R.M. de Agricultura VII Región del Maule

S.PARTICIPANTES

NOIeRE PARTICIPANTE RUT DIRECCIClfPOSTAl ~V.PRIMCIPAl fIRMA
/~7.4Y(;,o Iv, f ¡/1 )-20 .~

1. *'eOIlSi do Espinoza Cllacón 4.685.884-0 O'Higgins 702. linares Cult·Acricolas /
v- L.. -~/ 7'-

2. GerarcloRuirez Puig 3.927.675-5 FdD. Maria Luisa. linares Lecheria-Es~ (D~~
3. Hernán Villalobos Barceló 6.242.685-3 Fd.S.Albert.C. Punt. Longavi Manzana-Espérr8111lé~~ /%¡)f/ 1\ ~ t

, n' .;li "_·v
D1

4. Rafael Fuster Gonzalez 1. 706.836-9 Fdo.Sta. Juana. Loopvi lechería -Espérrag Id' - ¡r'-'V"'f ~
/ -

_____ J

5. Fernando larrain Lorca 2.497.337-9 Maipó240. linares Cult. AcricolasC
v /---
", flMM ..

:P6. Patricio Toro Hevia 3.458.548-8 Mal Jara 161. linares Espérrago ~ . ;/
~./.;~

7. Cristian Hiribarren Bouchon 7.054.547-0 Fd.Cas.de Maitenes-Retiro Fruta-Espérrago ~j'..~j~í ~.
.¿ vc· ) t ~18. GerÉI\ Faar de Baereaecker 9.775.548-5 Ka.302 Ruta 5 Sur-linares Espárrago

1\

9. Alejandro Chadwicklarrain 2.712.258-2 libertad 587-lNalañé leche-Espérra¡o
.•••...... !fttfJ 1

10. Juan E. Valdes Aldunate 3.812.638-5 Gabriela Mistr.ll-Hualañé Espérrago /,~. I

('
.....-- 7<~ '"

11. Jai. Garcia Huidobro Garcés 25~-7 Gabriela Mistr.l1-Hualañé Espárraco .~

If _________ .

12. José tmluel Concha Vial 4.773.878-4 Gabriela Mistr.l1-Hualañé Espérrago '2s --~~.
-----b

13. Alex Ivén Gutiérrez tttaga 7.805.692-4 Asesor. -Talea 1 _.. >~¿_
--/' ---.

14. Maria Inés González Especialista INIA. Hortalizas -

15. Georp Kerripn Richard ) bi,~2= !Wl'l 610 S.R.M.Agricultura o s:---J/ 'hl\ 1I "'í\.r"" "fi"!..
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Participante Ni 07

Raz6n Sacial: Fundo Casas de Maitenes

RDI: 456 -7

Representante Legal: Hilda Bauchan S.

Participante en la Misi6n: Cri9tian Hiribarren Bouchan.

Actividad Principal: Esta empresa tiene un patrimonio de 49,5 hás. de
riego, de las cuales 10,5 destina a espárragos, diferencia con manzanos,
Kiwis, vivero de de frutales y porotos.

Toda la producción de espárragos se comercializa en fresco, del cual un
751. se exporta y el 251. se vende en Chile. La producción se entrega a
Packing Los Sauces de Putagán, yse exporta por Comex, Alifrut y Montes.

El fundo es manejado por 4 personas permanente., durante los meses de
Marzo a Diciembre se contrata en promedio 98 trabajadores de temporada.

Plan Estratégico: Es de interés disminuir costos para lo que se desea
conocer plantaciones, cosecha, proceso, comercialización y distribución
de los espárragos.

Participante ~ 08

Raz6n Social: AGRlCOLA SAI1BROS sm S.A.

Rut: 9. nS.54B - K

Representante Legal: 6er •.tn Farr de Baerellaeder.

Participante en la Misi6n: Gerll.inFarr de Baeremaecker

Actividad Principal: Esta empresa cuenta con 97 hás.,distribuidas en 60
hAs. de espárrago, 17 hás. de frambuesas y 20 de hortalizas varias.

Las variedades de espárragos corresponden a UC/S F1, Apollo y Atlas; es-
tas dos últimas entrarán en producción el pró:<illoaño. Principales cl ien-
tes son U.S.A , Europa y Japón. El primer país es comprador de espárra-
gos frescos mayoritariamente y los dos últimos en forma de congelado.

Plan Estratégico: La meta es ser los mejores en cuanto a rendimiento y
calidad en la producción de hortalizas y berries. Altamente importante
es conocer rendimiento, costo y calidad del producto espárrago, como
también conocer Y contactar a personas e industrias para negociaciones
futuras y/o trabajos en conjunto.
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Participante NQ 09

Razón Sociall Alejandro ChadNick Larraln

Rut: 2.712.258 - 2

Representante Legal: Alejandro Chadwick Larrain

Participante en la "i.ión: Alejandro Chadwick Larrain.

Actividad Principal: Esta empresa tiene una lechería y 60 hAs. destina
a horticultura, divididas en 30 hás. de esparragueras, 5 has de viveros
de los mismos y resto se reparte entre carozos, pomáceas y bayas.

Plan Estratégico: Se pretende en el largo plazo intensificar el cultivo
de espárragos y darle mayor valor agregado. Para ello se desea alcanzar
una superficie de 100 hás. del producto, complementadas con instalacio-
nes de frío.

Participante N2 10

Razón Social: Juan Eduardo Valdés Aldunate

Ruta 3.812.638-5

Representante Legal: Juan Eduardo Valdé5 Aldunate

Participante en la Misión: Juan Eduardo Valdés Aldunate

Actividad Principal: Este empresario tiene un patrimoniO de 80 hás. con
partes de riego y rulo. Tiene 15 hás. de espárragos y ademas produce fru-
tas y productos agrícolas anuales. Las variedades de espárrago son ver-
des F1 y F2. Comercializa con plantas de la zona co.o MALLOA y ALIFRUT,
todo producto fresco.

Plan Estrat*9ico: Busca producciones de mejor calidad y rentabilidad en
el mercado. Se investigará en el área de sistemas de explotación, nuevas
variedades, comercialización y tecnología.
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Participante N2 11

Razón Social: Jaime García Huidobro GarCé5

Rut: 2.590.022-7

Representante Legal: Jai_ Garda Huidobro Garcés

Participante en la Misión: Jai•• S_reía Huidobro Garcés

Actividad Principal: Este productor tiene 10 hás.de espárragos y dife-
rencia de suelo a alfalfa y hortalizas. Las variedades de espárrago son
verdes UC 157. La comercialización se hace con MALLOA, en producto fres-
co se obtiene alrededor del BOl.de la producción.

Plan Estratégico: Se pretende para el cultivo de espárragos darle mayor
valor agregado a través de la industrialización asociativa del mismo.

Participante N2 12

Razón Social: José Manuel Concha Vial

Rut: 4.773.878-4

Representante Legal: J05é Manuel Concha Vial

ParticipAnte en la Misión: Jost Manuel Concha Vial

Activid~ Principal: Este empresario tiene un patrimonio de 350 hás. con
parte importante de rulo. Tiene 22 hás. de espárragos y además ovejería
y tomates. Las variedades de espárrago son verdes Fl y F2. La comercia-
lización se hace con plantas de la zona como MALLOA y ALIFRUT, todo pro-
ducto fresco. Es un pionero en espárrago en la zona

Plan Estratégico: Se está estableciendo para el cultivo de espárragos
con 5 has. de viveros de las variedades Apolo y Atlas.

/

•
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MINISTRV OF FOREIGN AFFAIRS
PROCHILE - CHILEAN GOVERNMENT TRADE BUREAU
1900 AVENUE OF THE STARS, SUITE 2470, LOS ANGELES, eA 90067
PH: (310) 553-4541 TELEFAX (310) 553-6817

INFORMACION DE MERCADO
DEL ESPARRAGO •

Preparado por Prochile
Los Angeles - California

Julio 1996
USA
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UBICACION GEOGRAFICA DE LAS PRINCIPALES
AREAS DE PRODUCCION DE ESPARRAGOS EN
CALIFORNIA.

- Imperial Valley
- Salinas
- Firebaugh
- San Joaquin - Sacramento

SotJrHERN & NORTHERN CALIFORNIA MAP. •
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LISTA DE PRODUCTORES DE ESPARRAGOS EN
CALIFORNIA.

INFORMACION OBTENIDA DE DIRECTORIO PACKER SOURCE GUIDE.

•
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PRODUCTORES DE ESPARRAGOS EN LAS PRINCIPALES AREAS DE
PRODUCCION DE CALIFORNIA.

Nombre de Empresa Direccion Telefono Fax
• IMPERIAL COUNTY CITIES

DeFrancesco Brothers Ranch P.O. Box 625, Firebaugh, CA. (209) 364-6438 (209) 364-6383
93622

Spencer Fruit Co. P.O. Box 216, Firebaugh, CA. (209) 659-2055 (209) 659-2371
93622

Abatti Produce P.O. Box 3070, El Centro, (619) 352-1381 (619) 353-4056
CA. 92244

Farmamerica P.O. Box 3513, El Centro, (619) 352-2663 (619) 352-2675
CA. 92244

Lee Brands Inc. 205 W. Grant St., Calexico, (619) 357-4804
CA. 92232

Kelomar Inc. 3949 Austin Rd., Brawley, (619) 344-8411
CA. 9227

Universal Distributing P.O. Box 337. Holtville, (619) 356-3131
CA.92250

Black Dog Farms of California P.O. Box 57, Holtville, CA. (619) 356-2951 (619) 356-2160
92250

• SALINAS

America West Distributing Inc. 7955 San Miguel Canyon Rd. (408) 663-2267 (408) 663-2274
Ste. 305, Salinas, CA.93907

Dole Fresh Vegetables Inc. P.O. Box 1759, Salinas, CA. (408) 754-5240 (408) 757-0973
93902

Fresh Choice Produce Inc. P.O. Box 5999, Salinas, CA. (408) 424-0915 (408) 758-7867
93915

Merril Farms P.O. Box 659, Salinas, CA. (408) 424-7365 (408) 424-0447
93902

Nunes Company Inc. P.O. Box 80006, Salinas, CA. (408) 751-7500 (408) 424-4955
93912

G & A Produce Sales, Inc. P.O. Box 5129, Salinas, CA. (408) 753-7551 (408) 753-7556
93915

River Valley Marketing P.O. Box 4460, Salinas, CA. (408) 755-1515 (408) 755-1514
93912

•

•
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Frem: Ken! J. Bradford Te: Marisol Madariaga Date: 7125/96 Time: 15:26:10 Page 1 of 1

Kent J. Bradford
Department of Vegetable Crops
University of California
Davis, CA 95616-8631

Telephone: (1)-916-752-6087
Fax: (1)-916-752-4554
email: kjbradford@ucdavis.edu ,~

This is page 1 of 1 page(s) in this transmittal.

To: Marisol Madariaga
Assistant Trade Commissioner
Ministry of Foreign Affairs
Chilean Government Trade Bureau
Los Angeles, CA

Fax Number: 310-553-6817

July 25, 1996

Dear Ms. Madariaga:
1 would be glad to assist you in organizing a visit from Chilean asparagus

producers to California. Your primary contact should probably be Farm Advisor
Bob Mullen, who 1 believe you were directed to by ]eff Mitchell. Bob can give you
good information on the planting areas, production methods, etc. Some asparagus
is also grown in the Imperial Valley, and you may want to contact Keith Mayberry
at the Cooperative Extension office in El Centro about arranging a visit there
(phone 619-352-9474, fax 619-352-0846). In the Davis area, 1 would be glad to
meet with you, as 1 am the seed physiologist in this department. Near Davis is an
asparagus breeding and seed production company owned by Brian Benson. 1 can
inquire whether he would be willing to host a visit by your delegation. The seed
certifying agency, California Crop Improvement Association, is also located in
Davis, and is in charge of certificatíon of asparagus seed. Your group may want to
visit with them as well (contact Dr. Chip Sundstrom, 916-752-0544, fax 916-752-
4735).

1 wilI look forward to hearing from you again as you complete the plans for
your visito

Sincerely,

Kent J Bradford
Professor & Chair

•

•

mailto:kjbradford@ucdavis.edu
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