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[

Programa de Internacionalízación para la Agricultura Campesina ]

-... _._. "~,<O"o",,.,,:~_.

Objetivo General del Programa

Favorecer y ampliar la inserción de empresas
individuales y/o grupos de empresas que son parte
del universo de la Agricultura Campesina, en los
mercados internacionales en condiciones
competitivas, sostenibles y rentables.
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[

Programa de Internacíonalizaci~n para la Agricultura Campesina ]
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Usuarios del Programa
Este Programa esta dirigido en términos generales a
usuarios o no usuarios de INDAP, que cumplan con el
perfil de Pequeña Agricultura Campesina, entre los que se
encuentran:

• Personas naturales
• Empresas individuales o asociativas con

personalidad jurídica
• Grupos de productores asociados sin

personalidad jurídica

[

Programa de I"ternacionalizaci~n para la Agricultura Campesina ]

". ..•. ..._,~~."'."'.....,.::...
Usuarios del Programa

Los usuarios deben presentar ciertas características como:

• Ser emprendedores
• Estar dispuestos a agruparse, con el objeto de

desarrollar un proyecto exportador, si fuese necesario,
a nivel regional o de sector productivo

• Con capacidades reales de producción y volumen
potencial de oferta exportable

• Además con algún desarrollo en aspectos tales como
tecnología, calidad, gestión empresarial, comercial y
financiera
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Ruth Sanhueza Figueroa
ProChile Región del Bío Bío

Fono:41-259422 Fax:41-233337
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Fortalezas y Debilidades del Sector
productivo

Fortalezas y Debilidades del Sector
productivo
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Estado actual sector ovino: zona centro -

Estado actual sector ovino: zona centro -
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Estado actual sector ovino: zona centro -

1 Etapa
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II Etapa
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11Etapa: línea productiva

11Etapa,' línea productiva
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11Etapa: Línea comercial
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11Etapa: Línea comercial

11Etapa," Línea comercial
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11Etapa: Línea comercial

11Etapa.' Línea industrial
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Fortalezas y Debilidades del Sector
productivo

PRIORIDADES
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e o m pro m e t ido s con la agricultura

y su proceso productivo

!lBancoEstado

[1BancoEstado

Nuestro compromiso con el agricultor
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[1BancoEslado Nuestro compromiso
._- "-

Un Banco que entiende el
n del agricultor

DBancoEstado
Nuestro compromiso

ANTECEDENTES

El Programa de Crédito a Microempresas,
inició sus operaciones en el año 1997;

teniendo en cuenta las necesidades
financieras del sector microempresarial.

Antes el sector no tenía acceso a los bancos,
dadas las altas exigencias del sistema.
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oBancoE51ado Nuestro compromiso

·a. Empresarios/as que venden entre 200 mil y 3
millones de pesos al mes.

·b. Personas comprometidos con su trabajo y con el
Banco.

·C. El 50%de los clientes son mujeres.

·d. El 75%de los clientes nunca antes había tenido un
crédito en alguna institución financiera formal.

·e. El 95%de los créditos son cursados sin ningún
tipo de garantias.

·f. El 60%de los clientes cancela anticipadamente las
cuotas de su crédito.

·H. El 60% de nuestros clientes están formalmente
establecidos (inicio de actividades) y el 40%son informales

o informales

Nuestro compromiso

Un Banco que está preparado para resolver las
necesidades del agricultor en forma integral

2. Conocimiento profundo del sector

3. Productos diseñados para el agricultor
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Nuestro compromiso
SERVICO INTEGRAL

y' Estamos preparados para atenderlo personalmente

.,/ Contamos con un paquete de productos para apoyarlo
en todo su proceso productivo que es:

I Flexible + Unico + Conveniente I

Conocimiento profundo de sector Agrícola

• Empresas del sector Agrícola
Conocemos a las diferentes empresas del sector agrícola, y trabajamos
con ellas para entregar soluciones financieras a la Pequeña Empresa
Agrícola con que están vinculadas.

• Servicios públicos
Trabajamos en coordinación con los servicios públicos del Agro:•CNR

.11
Indap

~ ..
OD 'A._.. _. --SAG IN lA

• Conocemos en profundidad los
instrumentos de apoyo al agricultor
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oBancoEstado

Un servicio a la medida

Oferta Integral de Productos para la
Microempresa Agrícola

•

Productos diseñados para la Microempresa Agricola

CREDITO

• Agrícola de Microempre a

Para personas naturales o jurídicas,
propietarios o arrendatarios
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Productos diseñados para la Microempresa Empresa Agrícola

CREDITO

• Agrícola Microempresa

Financia el capital de trabajo de la

explotación agrícola:

Semillas

Fertilizantes

Pesticidas

Forraje

Mano de obra

Productos diseñados para la Microempresa Empresa Agrícola

CREDITO

• Requisitos

Microempresario agrícola formal o

informal, propietario, arrendatario o

mediero

Venta anuales hasta UF 2.400

Buenos Antecedentes Comerciales.
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Productos diseñados para la Microempresa Empresa Agrícola

CREDITO

• Agrícola Microempresa
VENTAJAS

IMPORTANTE AHORRO:
• Mejora la capacidad de negociación del
agricultor con sus proveedores al momento
de comprar insumos

PAGOS

• De acuerdo a las cosechas

Productos diseñados para la Microempresa Empresa Agrícola

CREDITOS

•. Enlace Obras de Riego y Drenaje
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Primero Un Ejemplo

Sandwlsh a $ 200. milo a $ 100

Demostremos el aumento de la demanda
potencial

Supongamos que en la sala existe un bien que todos
desean•.... Pero que tiene un precio ...

SI el precio es muy alto, solo algunos podrán comprarlo.

En la medida que va bajando el precio de un producto,
son mas las personas que pueden acceder a e .

Demostremos el aumento de la demanda
potencial

Cuantas personas andan con mas deS 100.000 ?

Cuantas con dinero entre $ 50.000 Y $ 100.000?

Cuantas entre 20.000 y 50.000?

Cuantas entre 10.000 y 20.000?

Cuantas entre 5.000 y 10.000?

Cuantas menos de $ 5.000?

5
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Efecto Renta (o efecto Ingreso)

Si la renta monetaria de un consumidor no varía,
una subida en el precio de algún bien equivale
exactamente a una reducción de su renta o
ingreso.

Disminuye su poder adquisitivo y compraran
una cantidad mas pequeña de todos los bienes
incluido el que aumento su precio .

.'•......•............•.

Rendimientos Crecientes De Escala

Si ud. produce mas, reparte sus costos fijos en
mas productos.

Eso hace que Ud. tenga menores costos reales
por unidad producida.

Esta disminución de costos pueden ser
transferidos total o parcialmente al consumidor.

Aun si los transfiere totalmente al consumidor.

Rendimientos Crecientes De Escala

Aun si los transfiere totalmente al consumidor.

Ud. tiene mas ganancia por que reduce costos y
porque vende mas (principio anterior).

Muchas personas dicen, yo no quiero vender mi
producto mas barato porque no quiero perder
plata", yo no le regalo mi trabajo a nadie.

6
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: Pnnclpio de f.conO_nl!J!~_~e¡ca~E.Jo:mPlo d€ la rroducc,ón a~ "d:Cl.s
S:.Jpues:o: Todo 1:>que se :)rcdJca se .••e1de.
Costos FiJos.To:ales Per:'cdo (CFT; == 150,000+25000,)= $ 4úJ.OJC

Costos V~r ables Tota es (CVT: ::; :2 (lOG •. ~:x: ;;$ 20:) OX

Cúst~ Tot.aJ (el) = CF-- + CVT :;.4UO 0:)0 + 20:) 0:)0 :,;$ 60:).0:>(0
niP:S(' lo~al n! ;;2C ~OO· 100;; 2 xa.ooo ;;$ 2000.0X

;; $ 1400.0X

- Voy a produc¡~ lOJ unidades pe:o vanderé a mltaa de precio-- COS!;)$ Fijos To':2l% Per'cdo (en:::; 15:) 0:)0+250 00:);;; $ 40J.OX
Cost:>s V~Lf ables Tota"es :cvr: ::;2.00C • 3X ;;$ 6000:)0
Costo Total (C~) = C=T'" CIIT = 4CO.OQO + 600,000 = $ 1.COO.OOO
ng'eso lo~al (IT)= 10.00e· 3X = 3.000.000
n¡-reso Netc :IN) = 3.00:),000 - 1.)GO 00:1

DiferenCia entre escenario 1 y 2;; $ 600.000

= $ 3.Coo.000
= $ 2 COO.OOO

•
: El principio de economlas de escala, significa que al
•. aumentar la producción, los costos no aumentan tanto
.• como los Ingresos. Por que costos fijos se reparten en mas
e productos. Por tanto al aumentar el volumen producido
_ disminuyo el costo unitario, al repartir en mas productos el
-costo fijo. Si mantengo el precio, todo ese margen de
.contrlbuclón lo obtengo yo. SI bajo el precio, transfiero algo
- de esebeneficioal cUente.e-• Lo importante es que manejando las economias de escala
•. un productor vende mas y puede ganar mas, aun cuando
: reduzca significativa mente el precio del producto.

:Cual Tipo De Negocio Se Mantendrá En El
e tiempo .. Mas sustentable

A: Productor contento y comprador contento.
B: Productor no contento y comprador contento.
c: Productor contento y compador no contento
O: Productor no contento y comprador no
contento.
E: Todas las anteriores.
F: Ninguna de las anteriores.

7
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Para Que Un Negocio Se Mantenga En El
Tiempo Se Debe Cumplir que,.

Los participantes del negocio tengan ambos una
visión del negocio a largo plazo.
La visión a largo plazo, representa el interés de
ambos que la relación comercial y el negocio se
mantenga en el tiempo y sea cuidado,
Si el negocio es bueno para ambas partes
ambos trataran de cuidarlo.
El negocio cumpla con las expectativas
económicas de largo plazo, de ambos.

Ud. No Lo Haga

Existen muchas personas que por ganar mas de
lo que un negocio legitimo le permite, convierten
ése negocio ilegitimo en uno ilegítimo,

Por ejemplo, entregan un producto de menor
calidad que el ofrecido, realizan fraude
económico, etc.

Con ello ganaran una sola vez y perderan todas
las otras,

8
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Nuestra Experiencia Con Ajo
En Chiloé

• Economías muy locales tienen una alta
elasticidad precío y oferta. es decir responden
muy rápidamente o son muy sensibles a
cambios en el precio o en la cantidad producida.

Chiloé tiene una población de 150.000
habitantes.

Una producción de ajo promedio de unas 70
ton/año en el territorio.

Precio medio en los últimos 4 años es de $ 1.300

....-•---
Nuestra Experiencia Con Ajo

En Chiloé

En el año 2004 se genero expectativas en
respecto a este producto que hicieron
que aumentara en un 30% el volumen
producido .

- .-..-••••••..........-••-......
Ese aumento de volumen hizo que el
precio bajara de $ 1.300 a $ 800.

Situación de la Agricultura Familiar Calmolesh,¡f
Problema 1:
Volumen de producción no relevante como consecuencia del bajo
tlraJe de la producción y de un problema endémico de
comerclallzaclón. Ello representa:

+ Bajo aporte de la actividad al presupuesto familiar.

+ Bajo costo de oportunidad qI.Je tiene corno efecto una deserción
otras actividades tales como la salmonera (Chiloe),

o nula capacidad de movilIdad social.

9
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Situación de la Agricultura Familiar Campesina

Problema 2:

La falta de competltlvldad de la oferta productiva campesina de
Chlloé.

•• Loa productos no son relevantos en calidad, en precio, en
pertinencia ni en volumen.

•• No pueden c.ompetir en mercados globales.

+ El as.iten¡;;ialismo hlstó!lco ha insidldo en el vicio de la falta de
competencia.

Nuestra Experiencia Con Ajo
En Chiloé

Eso muestra que economías muy locales
presentan una distorsión en los precios.

Cuando la oferta es menor que la demanda el
precio es anómalamente alto.

Cuando la oferta es mayor que la demanda el
precio es anómalamente bajo.

Cuando una economía local se abre al exterior,
los precios tienen que igualarse con esos
mercados.

Conclusiones
Para Evaluar Un Negocio

Debe hacerse las valorizaciones, análisis de
costos y beneficios al mediano o largo plazo.
Debe considerarse todo el uso alternativo del
capital, la tierra la mano de obra, etc.
Deben incorporarse los principios de
rendimientos crecientes de escala.
Debe incorporarse principios de elasticidad
precio de la demanda.
Debe identificarse que el objetivo final no es
vender mas caro el producto sino ganar mas
dinero.
Debe considerarse una orientación hacia la
demanda para tener negocio sustentable.

10
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Seminario
Preparandose para los Nuevos Desafíos del Secfor Ganadero

FERNANDO BARRIENTQS V.
Jefe Unidad de Fomento Productivo INOAP V Región

Lo Ligue, 24 de noviembre 2UUS

ANTECEDENTES

- Promover condiciones y generar capacidades para la

adecuación de la Agricultura Familiar Campesina a nuevas

oportunidades de mercados. y crecientemente exigentes.

- Intervención integral, en ftmción de proyectos sostcnibles y

coherentes con estrategias regionales y locales.

- Enfasis en rol facilitador del Estado, aI1iculado con la Red de

Fomento del sector público y la institucionalidad privada.
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Implementar proyecto de desarrollo de la
competitividad del sector de Carne Bovina de

la Agricultura Familiar Campesina, para
impulsar la incorporación de la AFC a la
respectiva cadena exportadora de Carne

Bovina.

GENERAR CONDICIONES PARA QUE LA AFC SE
INCORPORE AL fROCESO DE DESARROLLO

EXPORTADOR

II~~
El proyecto se articulará en tomo a 4 Productos que re"'$onden a

prioriuauc:s de! mc:rcado. de corto y mt:Jiano plazo:

• Producto n01 Implementación de sistemas de Predios
Bajo Conn·ol Oficial del SAG (PABCO) a nivel de la AFC".

• Producto 0°2 Implementación de prog.ramas de Buenas
Prácticas de ~lancjo para pequcll0s productores adscritos a
PASCO

• Producto nOJ : Implementación de programa de desarrollo
de los encadenamientos productivos

• Producto n04 Implementadón sistema de I&D y
trasfcrcncia tecnológica para pcqUCJ10S productores pecuarios.

2



••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••

Orvanlzación y Gestión del Programa

SUBSECRETARÍA ·1

SAG
Equipo fNDAP/SAG

Región. Regional

Contraparte
Proyecto

USUARIOS:

.grJcultores,
'--------_ empresas y ~~~_i

Il"DAP Y srs
I:'\STRliMEl"TOS

lISt'ARIOS DE I:\"DAP

• Todos los pcqueilos productores agricolas y sus familias

• Las organizaciones campesinas del sector I11ml
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REQVISITOS BASICOS PARA PEQt:E:~OS PRODt.
AGRICOLAS

• Trabajar directamente su predio.

• Superficie explotada no mayor a 12 has de riego basico,
cualquiera sea el régimen de tenencia de la tierra.

• Poseer activos hasta 3.500 UF.

4



••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••
1



••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••

FAR!\l CERI'IFIC\TE

2
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F,\I{M CERTlFIC.\TE

2



Buenas prácticas ganaderas

'1' Buenas prácticas sanitarias

~.Buenas prácticas de inocuidad del
producto para el consumo humano.

+ Buenas practicas Ambientales.

Buenas practicas de bienestar animal

3
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