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1. ANTECEDENTES GENERALES

Nombre Ejecutor: Instituto de Investigaciones Agropecuarias 

Nombre(s) Asociado(s): 

INDAP Instituto de Desarrollo Agropecuario, Dirección 
Regional, IV Región, Ilustre Municipalidad de Monte 
Patria,  Ilustre Municipalidad de Vicuña, FEDEFRUTA 
Federación Gremial de Productores de Fruta, Sociedad 
Agrícola del Norte A.G, Utilitas. 

Coordinador del Proyecto: Francisco Meza Álvarez 

Regiones de ejecución: Coquimbo 

Fecha de inicio iniciativa: 27/12/2018 

Fecha término Iniciativa: 28/11/2022 

1.1 EJECUCIÓN PRESUPUESTARIA DEL PROYECTO 

Costo total del proyecto 

Aporte total FIA 

Aporte Contraparte 

Pecuniario 

No Pecuniario 

Total 

Acumulados a la Fecha 

Aportes FIA del proyecto 

1. Aportes entregados

Primer aporte 

segundo aporte 

tercer aporte 

n aportes 

2.  Total de aportes FIA entregados (suma Nº1)

3.  Total de aportes FIA gastados

4. Saldo real disponible (Nº2 – Nº3) de aportes FIA

Aportes Contraparte del proyecto 

1. Aportes Contraparte programado
Pecuniario 

No Pecuniario 

2.  Total de aportes Contraparte gastados
Pecuniario 

No Pecuniario 

3. Saldo real disponible (Nº1 – Nº2) de aportes Contraparte
Pecuniario 

No Pecuniario 



5 

2. RESUMEN EJECUTIVO

2.1 RESUMEN DEL PERÍODO NO INFORMADO 
El resumen debe ser integrador del avance general del proyecto, con énfasis en los 
resultados obtenidos durante el período no informado de la etapa correspondiente, 
fundamentando con datos cuantitativos y cualitativos que lo respalden. 

El último periodo del presente proyecto, desde la entrega del informe técnico de avance N° 
4 en julio de 2022 hasta el cierre en noviembre de 2022, se caracterizó por la obtención 
final de pasas producidas bajo condiciones innovadoras sin radiación directa del sol y sin 
tocar el suelo, logrando una propuesta de envasado y etiquetado para realizar los envíos 
de muestras a recibidores externos y nacionales de pasas de ambos sistemas de secado, 
tanto de parrón DOV como de secadores en base a ERNC. Las muestras fueron enviadas 
a dos recibidores en Turquía y un recibidor de Dubai. En Chile se contó con la colaboración 
de la empresa consultora Utilitas, con cuya información fue posible presentar muestras de 
pasa del proyecto en la feria internacional SIAL de Paris 2022, donde se compartieron 
muestras de estas pasas del proyecto con recibidores de Países Bajos, Reino Unido e Irán. 

En el componente de difusión y transferencia tecnológica, fue posible ejecutar las 
actividades programadas del proyecto para el período, con la realización de cuatro (4) Días 
de Campo, correspondientes a los números 4 y 5, en la temática de “insumos y 
agroquímicos para la producción de pasas realizados en la localidad de Paihuano y Monte 
Patria, respectivamente y los Días de Campo 6 y 7, que se realizaron en la localidad de 
Chañaral Alto y el Centro experimental INIA Vicuña, en la temática de “Evaluación de 
sistemas de secado y escalas de procesamiento de pasas”, respectivamente, además del 
8° Día de Campo que se realizó en la localidad de Chañaral Alto, en la temática 
“Conclusiones y recomendaciones de manejo agronómico en base a experiencias del 
proyecto”, completando la programación preestablecida. También se ejecutaron los cuatro 
(4) Talleres Comerciales programados con foco en la exportación directa. Finalmente
también durante este período,  se realizó el seminario de cierre en la ciudad de Vicuña, con
asistencia de productores y autoridades, destacando la presencia de FIA, INIA y un senador
de la república. En esta actividad de cierre participaron beneficiarios tanto Vicuña  como de
Monte Patria, donde los representantes de las cooperativas de productores de pasas
“Vibras del Elqui” y “Esencial de Chañaral Alto” cerraron el seminario con la firma de los
documentos de traspaso de los secadores solares desde INIA a la SAN y de la SAN a cada
una de las cooperativas. Previo a esta actividad se concretó el transporte de los equipos a
los predios indicados por ambas cooperativas en sus respectivos territorios para ser
instalados e iniciar por parte de ambas organizaciones las pruebas de secado según los
protocolos generados por el presente proyecto.
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2.2 RESUMEN DEL PROYECTO 

El resumen debe ser integrador del avance general del proyecto, con énfasis en los 
resultados obtenidos durante todo el período de ejecución del proyecto, fundamentando 
con datos cuantitativos y cualitativos que lo respalden. 

El presente proyecto estuvo focalizado en los territorios de Vicuña-Paihuano en Elqui y 
Monte Patria en Limarí, en la Región de Coquimbo, caracterizadas por la producción de uva 
de mesa con las variedades Flame Seedless y Crimson Seedless. El proyecto se inició el 17 
de octubre de 2019, debiendo posponerse de inmediato su ejecución debido a la 
contingencia por la situación social en Chile. Se logró retomar la programación de 
actividades en enero de 2020, realizando entrevistas de personal, para la contratación de un 
profesional y conformación del equipo técnico, constituido por especialistas NIA, además de 
apoyo de la Sociedad Agrícola del Norte SAN A.G como institución co-ejecutora, 
profesionales representantes de instituciones asociadas, públicas y privadas del proyecto. 

La fase de diagnóstico fue ejecutada durante el año 2020 y se debió trabajar bajo las 
condiciones de pandemia por COVID-19. Desde el inicio se contó con el aporte del Co-
ejecutor (Sociedad Agrícola del Norte, SAN A.G) y otros asociados tales como la 
Municipalidad de Monte Patria, Municipalidad de Vicuña e INDAP. Se contactó a 40 
productores que fueron entrevistados primero de manera telefónica, para proceder luego a 
seleccionar 20 de ellos como beneficiarios directos del proyecto. En esta etapa, se 
identificaron dos organizaciones de productores en proceso de formación, ubicada una de 
ellas en la localidad Chañaral Alto, en la comuna de Monte Patria y la otra en Vicuña.  

Se aplicó una encuesta a los 20 beneficiarios directos para profundizar el diagnóstico 
productivo económico y de infraestructura predial, con el fin también de ubicar entre ellos 6 
predios que sirvieran de parcelas demostrativas. Se seleccionaron 5 predios de agricultores 
y el sexto se ubicó en el Centro Experimental INIA-Vicuña. En estos predios, se establecieron 
ensayos de manejo por temática seleccionada previamente considerada relevante de tratar, 
tales como manejos agronómicos de las variedades Flame S. y Crimson S, manejo de plagas 
y manejo del riego. En estos predios se tomaron muestras de suelo, se realizó análisis de 
yemas, análisis foliares y seguimiento fenológico. 

A inicios del proyecto, se elaboró un estudio del mercado internacional para pasas 
convencionales, orgánicas y de comercio justo, el que fue utilizado como insumo base para 
la elaboración de propuestas de negocio tanto asociativo como de manera individual. 

Para seleccionar los tipos secadores de uvas en base a energías renovables no 
convencionales, ERNC, se realizó una búsqueda y catastro de distintos diseños existentes 
en el mercado, tanto a nivel nacional como en el extranjero. En base a estos antecedentes, 
se seleccionó el equipo “Conteiner Deshidratador Solar” (CDS), desarrollado por la 
Universidad Técnica Federico Santa María (UTFSM), fabricados por la empresa “Enertech” 
de la Región de Valparaíso. A esta empresa se le solicitó la adquisición de dos equipos para 
el proyecto, a ser instalados y testeados con pruebas piloto de secado en la estación 
experimental de INIA-Vicuña. 

Durante la temporada 2020-2021, se pudo realizar dos cargas de futa en los secadores 
solares, donde se midió con la capacidad máxima y una carga menor de llenado de fruta, 
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así como la forma de disponer las bayas y el funcionamiento de dos tipos de bandejas. En 
2021-2022, se realizaron 3 niveles de cargas en los secadores, buscando el óptimo de 
operación. Al interior de los secadores se midió temperatura, humedad, consumos 
energéticos, tiempos y rendimiento de pasas, entre otras variables propias de cada ensayo. 

En terreno, se estableció un ensayo de secado en “parra”, conocido como sistema de secado 
Dry On Vine, DOV, destinado a evaluar la factibilidad de implementar un sistema de poda 
diferenciada para generar pasillos vegetativos y productivos de manera de secar uvas 
usando el sistema DOV y mantener el follaje suficiente para la post cosecha. En esta 
segunda temporada se pudo establecer un ensayo de secado en parra a mayor escala en el 
predio de INIA en Vicuña.  

De las pruebas de ambos tipos de secado, se obtuvieron 1.356 kg de pasas provenientes 
del conteiner deshidratador solar CDS. Con los ensayos de secado DOV, se estimaba 
obtener un total de 1.500 kg más de pasas, sin embargo, fue posible obtener solo 364 kg 
debido a problemas de falta de seguridad en el predio (robos). Con los antecedentes 
medidos en las dos metodologías de secado, se elaboraron protocolos de manejo técnico 
para cada caso para la variedad Flame Seedless. 

La producción de pasas obtenidas por el proyecto, según Plan Operativo, se procesarían en 
la planta de la empresa “Exportadora Valdovinos-Araya” en la comuna de Monte Patria, Sin 
embargo, debido al bajo volumen disponible (inferior a dos mil kilos) y las condiciones de la 
procesadora, la planta no aceptó el procesado. Se debió buscar otra alternativa, logrando 
acordar con  la planta SANTIS DRYFRUIT ubicada en Los Andes, Región de Valparaíso, 
quienes aceptaron medir y entregar los datos del procesamiento al gramo y así poder 
obtener información que permitiera evaluar la fruta, datos que permitieron confirmar la 
obtención de pasas de alta calidad comercial, obtenida con los dos sistemas de secado 
utilizados en el proyecto. 

Entre los antecedentes técnicos, también se recopiló información de producciones anteriores 
obtenidas en el CE-Vicuña de uva de mesa destinada para pasas, para ver el manejo 
referencial de apoyo a los productores, así como también se recopilaron antecedentes 
productivos en colaboración con el PTI uva de mesa de Atacama. Además, con aportes de 
la SAN A.G, asociados FEDEFRUTA y UTILITAS, se dio inicio a la elaboración de modelos 
de negocio y arquitectura de marca para los dos territorios en estudio. 

Debido a la pandemia por covid-19, se debió realizar una reprogramación de las actividades 
de difusión que no fue posible ejecutar en su momento. Para el traspaso de los equipos 
secadores a las organizaciones identificadas como beneficiarias directas, se definió la figura 
legal para que los secadores solares pudieran cederse tanto de INIA a la SAN A.G como de 
la SAN A. G a las organizaciones de productores ya singularizadas por el proyecto. 

Respecto a las parcelas demostrativas, se definió a cada una con una temática principal 
para reforzar los talleres y capacitaciones de campo que estuvieran consideradas en cada 
una de ellas durante la ejecución de la presente iniciativa. Para ello, se fueron generando 
recomendaciones en riego y modificaciones a los sistemas de riego, de tal forma de ir 
mejorando la eficiencia del uso del agua en su operación. En los predios demostrativos de 
manejo de las variedades Crimson y Flame, se implementaron ensayos de poda y uso de 
cianamida hidrogenada. Respecto al deshidratado de las uvas, en el ensayo a mayor escala 
del sistema DOV y de cosecha de uva para los coteiner, se programó realizar cosechas 
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escalonadas para maximizar el uso de los secadores solares en base a ERNC. Con esto se 
buscó determinar el óptimo de operación con la mayor cantidad de pruebas posibles. Se 
establecieron pruebas con tendencia orgánica enfocados en el manejo de plagas y 
enfermedades, basado en insumos disponibles en el mercado.  

Con los registros del seguimiento de los manejos agronómicos implementados en las 
parcelas demostrativas, se procedió a elaborar las propuestas de manejo agronómico para 
las distintas condiciones de producción: Flame Seedless convencional y tendencia orgánica, 
Crimson Seedless  convencional y tendencia orgánica. 

Para la elaboración de arquitectura de marcas, se contrató el servició de Bonan y Asociados, 
para la organización de Chañaral Alto, quienes ya habían trabajado la marca y nombre de la 
Cooperativa “Vibras del Elqui” de la comuna de Vicuña. De esta manera se logró obtener 
una congruencia entre la metodología utilizada para el desarrollo de marca en ambos 
territorios abordados por la presente iniciativa.  

Durante 2021-2022 se realizaron visitas a plantas de procesamiento en las regiones de 
Atacama, Coquimbo y Valparaíso. Las plantas visitadas fueron Doproex, Agro AMALFI en la 
región de Atacama, Valdovinos & Araya en la región de Coquimbo, Sweet Dried Fruit, 
FRUTEXSA y Anjari en Valparaíso. A partir de estas visitas se logró identificar diversos 
desafíos en torno a la producción de pasas y su comercialización, Tales como destinos, 
exigencias de mercados, volúmenes, certificaciones, transporte marítimo, donde se pudo 
observar  diferentes dimensiones de plantas de proceso y tecnologías asociadas a las líneas 
de procesado de pasas. Además, fue posible apreciar tipos de plantas y distintos tipos de 
envasado de pasas. 

Hacia el final del proyecto, se logró avanzar en el contacto con empresas exportadoras y de 
productores con experiencia en exportar pasas que era necesario conocer para el envío de 
muestras al extranjero, como las características de un producto inocuo y con tendencia 
orgánica, incluyendo aspectos de envase, etiquetas y envasados. 

Con el objetivo de disponer de antecedente para una mayor diferenciación del producto, se 
decidió realizar análisis nutricionales y de antioxidantes, propiedades que podrían aportar a 
diferenciar las pasas elaboradas tanto en secadores solares como las pasas obtenidas del 
sistema DOV, dado que en ambos casos la radiación solar no incide directamente sobre la 
fruta mientras se deshidrata, por lo que se podrían conservar de mejor manera distintos 
compuestos nutritivos y de antioxidantes. Las pasas producidas con esta característica en 
el proyecto, se pudo enviar muestras al final del proyecto a recibidores en el extranjero, de 
países relevantes en el rubro, como Medio Oriente, Turquía y otros destinos en Europa. Los 
destinatarios fueron invitados a responder una encuesta donde se solicita su percepción del 
producto, además de calificar las pasas según sus características organolépticas.  A nivel 
nacional también se enviaron muestras a representantes de Utilitas para su evaluación, 
difusión y presentación de estas pasas que ellos pudieran llevar a ferias internacionales. 

En difusión y transferencia, se realizaron 8 Días de Campo con el objetivo de transferir 
conocimientos e información de los manejos para la producción exclusiva de pasas, 
realizados en ambas zonas de influencia del proyecto, de manera de que los beneficiarios 
tuvieran acceso a la misma información aplicables a sus sistemas productivos. Entre las 
últimas actividades, se ejecutaron cuatro (4) Días de Campo, completando la programación 
preestablecida, así como la realización de cuarto (4) talleres comerciales con foco en la 
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exportación directa. Se realizó el seminario de lanzamiento y de cierre según lo programado 
en el proyecto. Respecto a las fichas técnicas, debido al volumen de la información, se 
decidió ocupar el formato de Informativo INIA, el cual posee doble capacidad de espacio, 
quedando editados los 6 informativos en proceso de impresión. Por su parte, el Manual de 
producción se logró editar en base a los informativos con un mayor detalle en su contenido, 
también quedando en proceso de impresión al cierre del presente proyecto para ser 
distribuido a las dos organizaciones beneficiarias directas y a los productores en general. 

Respecto a los secadores, se concretó la entrega de los dos equipos del proyecto, uno para 
cada organización en modalidad de comodato gratuito, quedando de esta forma las dos 
cooperativas de productores de pasas (beneficiarios directos del proyecto) con un secador 
solar cada una, cuyo mecanismo de traspaso quedó registrado con la firma de los 
documentos de entrega y recepción conforme, realizado en el seminario de cierre del 
proyecto, en evento realizado en el salón comunitario de la Ilustre Municipalidad de Vicuña. 
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3. OBJETIVO GENERAL DEL PROYECTO

Elaborar y validar una propuesta técnica, económica y comercial, que permitan a los 
productores principalmente de uva de mesa Flame Seedles y Crimson Seedless; 
desarrollar un proceso de reconversión, al negocio exclusivo de pasas de alto valor 
“Jumbo”, tanto convencional y de tendencia orgánica, para el mercado de exportación. 

4. OBJETIVOS ESPECÍFICOS (OE) DEL PROYECTO

N° OE Objetivos específicos (OE) % de avance 

1 

Establecer y validar el manejo técnico-económico óptimo, para 
la producción exclusiva de pasas “Jumbo para el mercado de 
exportación convencional y de tendencia orgánica; destinado a 
productores pequeños y medianos, que cultivan variedades de 
uva de mesa Flame Seedless y Crimson, en los dos principales 
valles de producción de la región de Coquimbo (Elqui y Limarí) 

70 

2 

Validar técnica y económicamente nuevos métodos de secado 
de uva (DOV y con secador en base a ERNC) que optimicen la 
producción, inocuidad y calidad de las pasas; determinando sus 
requerimientos de infraestructura, equipamiento y RRHH, para 
su óptima operación y gestión; validando su incorporación en la 
cadena productiva de los productores de pasas. 

80 

3 

Proponer un modelo de negocios de pasas de exportación que 
contemple la asociatividad de los productores, con foco en un 
esquema de comercio justo y mercado orgánico. 

80 

4 Prueba Piloto de Mercado Externo 50 

5 

Transferir los resultados del proyecto, a través de seminario, 
días de campo, talleres y visitas prediales a los productores de 
la región de Coquimbo. 

80 



5. RESULTADOS ESPERADOS (RE) DEL PROYECTO

*Repetir el cuadro tantas veces como Resultados Esperados (RE) tenga el proyecto.

N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

1 

1 
Productores 
seleccionado

s y 
participando 

de las 
actividades 

del proyecto. 

N° de Productores 
seleccionados y 

participando de las 
actividades del 

proyecto 

0 
20 

beneficiar
ios 

Septiembre 
2020 

20 
Septiembr

e 2020 
100 100 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

En la etapa inicial del proyecto, se realizó un sondeo de posibles agricultores beneficiarios, usando como fuente de información contactos proporcionados 
por los asociados del proyecto vinculados a cada territorio, tales como la Sociedad Agrícola de Norte (SAN AG), Municipalidades e INDAP a través de 
los programas de PRODESAL de las comunas de Vicuña y Monte Patria, así como contactos de productores que anteriormente participaron en proyectos 
con INIA. Se definieron como criterios de selección 1) Pequeño - mediano productor que cultive las variedades en estudio 2) Participación en programas 
de apoyo tecnológico (INDAP, CORFO y/o Municipalidad) 3) Participación en instancias de apoyo a la reconversión (Ej: Programa de Zonas Rezagadas 
de Monte Patria) 4) Participación en organizaciones productivas. A partir de este sondeo, se llegó a la selección de 20 beneficiarios directos, con los 
que se comenzó a trabajar en su diagnóstico y participación en las actividades de difusión del proyecto. Hacia el término del proyecto, se contribuyó 
con el desarrollo y consolidación de organizaciones asociativas, los que se agruparon motivados por sus problemáticas locales y territoriales, asociados 
principalmente por la crisis de la variedad Flame Seedless y el contexto de sequía. 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 1. 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

1 

2 
6 parcelas 

demostrativas 
seleccionada

s y 
operativas. 

6 parcelas 
demostrativas 

seleccionadas y 
operativas 

0 

6 
parcelas 
operativa

s 

Diciembre 
2020 

6 
Agosto 
2021 

100 100 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

De los 20 beneficiarios seleccionados, se seleccionaron 5 para la implementación de 5 parcelas demostrativas y como sexta unidad, se 
incluyó la parcela de la estación experimental INIA Vicuña, donde se implementaron los ensayos y pruebas piloto de los secadores en 
base a ERNC y DOV.  

N° Parcela Demostrativa Productor a cargo Comuna 

1 Manejos de la vid Flame Seedles Juan Pablo Ramírez Paihuano 

2 Manejos de la vid Crimson Seedles Hugo Castillo Monte Patria 

3 Manejo del riego Monte Patria Marcelo Lagunas Monte Patria 

4 Manejo del riego Vicuña Pedro Areyuna Vicuña 

5 Manejo de Plagas y Enfermedades en Flame Seedless Rolando Alex Rubilar Monte Patria 

6 Manejo de tendencia orgánica y ensayos de secado INIA Vicuña 

En las parcelas demostrativas se profundizó el diagnóstico de los beneficiarios para determinar posibles mejoramientos, tanto productivos 
como de infraestructura, además de registrar el seguimiento fenológico y del riego, evaluando caudales y presiones de los sistemas de 
riego. Se hizo seguimiento de NDVI y se generaron fichas de manejo, así como registro de labores realizadas en el campo por los 
productores a modo de cuaderno de campo. También se incluyeron resultados de análisis de suelo y foliares realizados en los predios 
parcelas demostrativas. Hubo dos parcelas demostrativas seleccionadas inicialmente que presentaron problemas para su implementación, 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

estas fueron la parcela de Alex Salas de la comuna de Monte Patria, seleccionada para parcela demostrativa de Crimson Seedless, quien 
contaba con una plantación relativamente nueva, que presentó severos problemas de disponibilidad de agua, por lo que no obtuvo 
producciones comerciales de esta variedad. En su reemplazo se seleccionó el predio de Hugo Castillo, ubicado en la localidad de Los 
Morales de la comuna de Monte Patria (Ficha N°7 en anexo 2). En el caso de la parcela demostrativa destinada a manejo y monitoreo de 
plagas y enfermedades, presentó dificultades de comunicación con el productor y su fenología era demasiado temprana para realizar un 
seguimiento adecuado, por lo que fue reemplazada por el predio de don Alex Rubilar en Chañaral Alto, comuna de Monte Patria. 

En riego, se implementaron mediciones en dos parcelas demostrativas, una en Vicuña y la otra en Monte Patria. Estos dos predios 
correspondieron a Pedro Areyuna y a Marcelo Lagunas, respectivamente. En ellas se realizó un diagnóstico exhaustivo tanto del sistema 
de riego como del manejo del agua, con cuya información como referencia, se realizaron recomendaciones de riego y se instalaron 
sensores de humedad y conductividad eléctrica, para monitorear de manera telemática el manejo del agua en el predio y variaciones de 
la salinidad en el suelo. Producto de la escasez hídrica severa, que se presentó durante los tiempos del ensayo, no fue posible ejecutar 
las recomendaciones de riego normal o que no sufrieran restricción. Sin embargo, gracias a la instalación de sensores de humedad de 
suelo fue posible monitorear distintas estrategias de riego en condiciones de suelo contrastantes. 

Los trabajos en manejo de plagas y enfermedades fueron realizados en las parcelas demostrativas de Alex Rubilar en Chañaral Alto, 
comuna de Monte Patria y en el Centro experimental INIA Vicuña, donde se ejecutó un monitoreo de plagas y enfermedades para dos 
condiciones principales. En efecto, en el predio de Alex Rubilar, se compararon las recomendaciones de INIA para el manejo plagas de la 
vid y en el CE- INIA Vicuña, se evaluó una propuesta de manejo orgánico para plagas y enfermedades, comparado con el manejo 
convencional del predio. 

En las Parcelas de Juan Pablo Ramírez (Agrícola San Basilio) y de Hugo Castillo, se implementaron ensayos de manejo agronómico 
diferenciados por variedad de uva. En la parcela demostrativa de Juan Pablo Ramírez, se aplicó manejo de poda y uso de cianamida 
hidrogenada en Flame Seedless, esto en la comuna de Paihuano. En la Parcela de Hugo Castillo se aplicó manejo de poda y uso de 
cianamida hidrogenada en Crimson Seedless, ubicada en la comuna de Monte Patria. 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 2, Punto 2.2 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

1 

3 
Diagnóstico 
productivo 

y 
económico 

de los 
participante

s. 

Diagnóstico 
productivo y 

económico de los 
participantes 

0 

20 
diagnóstic

os 
efectuado

s 

Diciembre 
2020 18 

Agosto 
2021 

90% 90% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

El proyecto consideró realizar un diagnóstico productivo y económico de 20 participantes, a los cuales como beneficiarios directos se les entregó 
una encuesta destinada a conocer sus manejos agronómicos, consultas por infraestructura predial y antecedentes económicos de sus 
sistemas productivos. También se consulta su disposición a participar en organizaciones asociativas, entre otros aspectos de interés. El 
detalle de la información recopilada se presenta de manera más detallada en el anexo 3. Se complementó con visitas a terreno previamente 
acordadas, coordinadas y cumpliendo con los protocolos de bioseguridad pertinentes producto de la pandemia imperante durante 20202 
y 2021, que por estas y otras razones como la fuerte sequía que afectó la productividad, se obtuvieron 18 encuestas de las 20. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 3. 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador  

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto  

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

1 

4 
Propuesta 
técnica 
agronómica y 
económica 
que permita 
mejorar la 
productivida
d actual de la 
uva de mesa 
Flame 
Seedless y 
Crimson; 
como destino 
el mercado 
de pasas 
“Jumbo”, 
alcanzando 
estándares 
de al menos 
el 60% de la 
producción 
logre calibres 
de bayas de 
16 mm y 
superiores, y 
uva con 
sólidos 
solubles 
entre 21 a 
23ºBrix. 

Propuesta técnica 
agronómica y 

económica 
convencional para 

mejorar la 
productividad de la 

uva de mesa 
elaborada (1) 

0 4 
Septiembre 

2022 
     24 

Noviembre 
2022 

75%      75% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto.  

Considerando los antecedentes registrados respecto a los manejos agronómicos de los beneficiarios del proyecto en el diagnóstico, 
complementado con experiencias en producción de pasas del CE-Vicuña, los resultados de ensayos de manejo agronómico 
implementados en Parcelas Demostrativas, entre otras colaboraciones, se procedió a elaborar las propuestas técnicas agronómicas y 
económicas convencional para mejorar la productividad de la uva de mesa destinada a producción exclusiva para pasas, en base a la 
variedad Flame Seedless. Crimson Seedless es una variedad que se encuentra mayormente en manos de productores grandes y 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

prácticamente concentrados en el valle de Limarí, por lo que fue difícil encontrar productores disponibles con Crimson como beneficiarios 
directos del proyecto: De los dos logrados, un productor de Paihuano, vendió la Crimson en fresco y el otro de Monte Patria no produjo 
fruta por falta de agua y tratarse de una plantación nueva. 
Con la información recopilada, se elaboraron las siguientes propuestas técnicas agronómicas y económicas que permita mejorar la 
productividad actual de la uva de mesa como destino el mercado de pasas “Jumbo”, alcanzando estándares de al menos el 60% de la 
producción logre calibres de bayas de 16 mm y superiores, y uva con sólidos solubles entre 21 a 23ºBrix: 1. Propuesta de plantación 
huerto nuevo, 2. Propuesta para huertos que requieren inversión e infraestructura y 3. Propuesta para huertos que si bien cuentan con 
infraestructura y equipos de riego, requieren mejoras sus manejos y toma de decisión de ejecución de labores. Por lo expuesto 
anteriormente respecto a la variedad Crimson, no se dispuso de datos que permitieran elaborar una propuesta para esta variedad. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 4.1, Anexo 4.5 

(1) Flame Seedless y Crimson; Como destino el mercado de pasas “Jumbo” alcanzando estándares de al menos el 60% de la

producción logre calibres de bayas de 16 mm y superiores, y uva con sólidos solubles entre 21 a 23 ºBrix.

N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

1 

5 
Propuesta 
técnica 
agronómica y 
económica 
de tendencia 
orgánica 
para el 
manejo de 
las uvas en 
estudio, 

Propuesta técnica 
agronómica y 
económica de 

tendencia orgánica 
elaborada (1) 

0 
2 (una 

por 
variedad) 

Septiembre 
2022  2 

Noviembre 
2022 100 % 100 % 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 
alcanzando 
estándares 
de al menos 
el 60% de la 
producción 
logre calibres 
de bayas de 
16 mm y 
superiores, y 
uva sólidos 
solubles 
entre 21 a 
23ºBrix. 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Considerando los antecedentes obtenidos de los beneficiarios directos, información generada por el proyecto y recopilación de bibliografía, 
que incluye normativas de producción orgánica, experiencia en distintas partes del mundo y objetivos en producción de uvas orgánicas, 
además de los ensayos de manejo con tendencia orgánica implementados en el CE-INIA Vicuña, se elaboraron propuestas técnicas 
agronómica y económica de tendencia orgánica para el manejo de las uvas en estudio, generando las fichas técnicas económicas para 
Flame Convencional, Tendencia Orgánica y Orgánica, así como Crimson Convencional, Tendencia Orgánica y Orgánica, incluido análisis 
de sensibilidad. Para poder evaluar el concepto de Tendencia Orgánica, se consideraron los 3 años antes de que el huerto pueda ser 
certificado como orgánico y para ello se asumen ciertos supuestos. 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

 Anexo 4.2, Anexo 4.3 y 4.4 Fichas Técnicas Económicas 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

2 

6 
Evaluación técnica de 
los sistemas de secado 
tanto en rendimiento y 
calidad; esta última a 
través de envío de 
muestras de fruta seca a 
laboratorio, para la 
determinación de los 
parámetros de calidad y 
presencia de 
agroquímicos en las 
pasas. 

N° de 
Documentos 

de 
resultados 
de ensayos 

técnicos 

0 

     2 (2 

variedades 

y 2 

métodos 

de secado) 

Julio 2022 2x 
Noviembre 

2022 100     % 100 % 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Al inicio del proyecto, se realizó una revisión exhaustiva de distintos diseños de secadores en base a energías renovables no 
convencionales, tanto a nivel nacional como internacional. Considerando las ofertas encontradas en Chile, se procedió por el equipo 
denominado Conteiner Deshidratador Solar (CDS), adquiriéndose dos equipos de acuerdo con lo considerado en la presente iniciativa, 
para posteriormente ser traspasados a organizaciones asociativas de las zonas de influencia del proyecto. Para su puesta en marcha y 
evaluación, ambos equipos fueron instalados en las dependencias de INIA Vicuña, donde se realizaron pruebas de secado bajo distintas 
condiciones y así poder determinar el funcionamiento óptimo de operación de estos equipos, previo a la transferencia de ellos hacia las 
organizaciones de productores. Entre las mediciones realizadas, están balances energéticos, la duración de tiempos de operación según 
la generación de energía, ya sea del sistema fotovoltaico, como la energía térmica generada por el techo solar activo, tecnología base que 
utiliza el CDS para su funcionamiento. 
También se implementaron ensayos en el sistema DOV en dos temporadas. Para lo cual se debió realizar una poda diferenciada en 
unidades experimentales, donde se establecieron pasillos vegetativos y productivos, de manera de mantener vegetación activa para la 
post cosecha y la producción de la temporada siguiente. Se tomaron muestras para analizar en laboratorio sus caráctríosticas 
organolépticas y análisis de residuos. 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 5.1, 5.2, 5,3, 5.4 y anexo 6 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

2 

7 
Protocolo de 
manejo 
técnico para el 
secado óptimo 
de uva en 
parrón (DOV) 
y secador en 
base a ERNC, 
estableciendo 
los 
requerimiento
s de 
infraestructura
, equipamiento 
y RRHH, para 
su óptima 
operación y 
gestión. 

Protocolo de 
manejo técnico 
para el secado 

óptimo de uva en 
parrón (DOV) y 

secador en base a 
ERNC 

0 4 Julio 2022 2 
Noviembre 

2022 50% 50% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

A partir de las evaluaciones técnicas, se elaboraron protocolos de manejo para ambos sistemas de secado, sin embargo, esto solo fue 
posible realizar para la variedad Flame Seedless, ya que la disponibilidad de fruta de Crimson Seedless resultó ser muy escasa en la zona 
y las condiciones comerciales de los productores de dicha variedad no permitieron contar con fruta disponible para realizar las pruebas de 
secado. 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 5.3 y 5.4 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

2 

8 
Evaluación económica 

de los métodos de 
secado de uva (DOV y 

secador en base a 
ERNC) que optimicen la 
producción, inocuidad y 

calidad de las pasas; 
considerando las 

inversiones y costos de 
estos sistemas. 

Evaluación 
económica 

de los 
métodos de 
secado de 
uva (DOV y 
secador en 

base a 
ERNC) (4). 

Us$4.500/ha 
US$ 

4.000/ha 
Julio 2022 

US$4.116/ha 

DOV 

Noviembre 
2022 90 % 90% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Se realizó una recopilación y cotización de diversos modelos de secadores en base a ERNC de distintos proveedores, tanto nacional como 
internacional (México y Alemania), se seleccionó el “Conteiner Deshidratador Solar” (CDS) fabricado por la empresa chilena “ENERTECH”. 
Para realizar la evaluación de los métodos de secado, se utilizó la variedad Flame Seedless y como fuente de información se utilizó la 
ficha técnica elaborada por INDAP (Anexo 1) del anexo 5, en la cual se detallan los costos para las diversas partidas bajo el supuesto de 
un rendimiento de uva en fresco de 35 ton/ha, arrojando un valor de $ 100 pesos por kg de uva fresca producida, equivalente a $ 400 
pesos por kg de uva seca (Conversión ¼ de uva a pasa). Con ese valor referencial y los datos de las evaluaciones técnicas, fue posible 
estimar tiempos de secado, costos y realizar un balance para estimar los retornos obtenidos y así obtener el análisis de VAN y TIR para 
los secadores solares. Respecto al sistema de secado DOV, no se observa requerir de una mayor inversión inicial, a menos que se opte 
por mecanizar el proceso de secado, por lo que el análisis económico se centra en el ahorro en costos de mano de obra y labores en el 
proceso de secado para el cálculo del VAN y la TIR una vez que se logren ventas de este producto. Se procedió a sensibilizar en base a 
rendimientos y precio para ambas variedades y métodos de secado utilizados. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 5.1 y 5.2 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

2 

9 
Aumento 

producción de uva 
fresca con manejo 

convencional 
variedades Flame y 

Crimson. 

Aumento en el 
rendimiento de 

uva fresca 
convencional. 

22 ton/ha 30 ton/ha Julio 2022      29,4 ton/ha 
Sept 2021 

98% 98% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

La información de producciones previas de uva de mesa para pasas en el CE-Vicuña, muestra que existe evidencia de aumento de los 
rendimientos bajo este destino. Este manejo fue considerado como propuesta INIA referencial para manejo convencional de los 
productores, el cual fue contrastado con los manejos realizados normalmente por ellos (datos recopilados a través de encuestas y fichas 
de manejo de los productores). De esta manera fue posible determinar diferencias entre lo que producían los productores y lo que deberían 
producir, para lo cual se ajustaron criterios de manejo para las distintas situaciones productivas.   
Se realizaron evaluaciones de rendimiento en las unidades demostrativas, que, si bien la mayoría no tuvo un aumento significativo en los 
rendimientos por hectárea, dado que muchos se vieron afectados de manera importante por la falta agua producto de la sequía, por lo 
que no fue posible evidenciar un aumento en los rendimientos en las temporadas medidas a pesar de los ajustes aplicados. 
Según los antecedentes del diagnóstico de los productores, el promedio de producción era de 25,5 tn/ha, cifra que subió a 29,4 tn/ha. Se 
puede agregar que al realizar una revisión entre los catastros frutícolas de la Región de Coquimbo 2018 con el catastro de 2021, se aprecia 
que los rendimientos por hectárea de Flame Seedless aumentaron desde menos de 23,6 ton a 32 ton/ha, a pesar de la sequía y esto se 
debería a que los manejos ya no fueron para producción de uva de mesa sino para producción exclusiva para pasas. 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 3, punto 6. 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

2 

10 
Aumento precio de uva 

fresca con manejo 
tendencia orgánica 
variedades Flame y 

Crimson. 

Aumento 
en el precio 

de uva 
fresca 

tendencia 
orgánica. 

1,00 US$ 1,25 US$ Julio 2022 1.23 US$ Nov 2022 90 % 90% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

De acuerdo a los volúmenes producidos de uva en fresco, los productores encuestados mayoritariamente venden la fruta como pasa seca 
para el mercado externo la cual es adquirida por una exportadora (66% de lo producido), posteriormente un 19% es vendido como uva 
fresca para pasa, seguida de uva fresca para exportación como el mercado nacional, y una pequeña fracción es vendida como pasa seca 
para el mercado nacional. Los precios de la variedad Flame, en la temporada 2029/20 la pasa seca presentó un valor promedio de $ 1.083 
kg (Sin IVA) y la uva en fresco para pasa de $ 196 pesos el kg ($Sin IVA), precios sustancialmente mayores a la temporada anterior.  
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 3, punto 6.2 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

2 

11 
Incremento del 

rendimiento del secado 
actual, por variedad y 

tipo de secado. 

Incremento 
del 

rendimiento 
del secado 
actual, por 
variedad y 

tipo de 
secado. 

5kg de uva 
fresca / 1 kg de 

pasas 

4kg de 
uva 

fresca / 1 
kg de 
pasas 

Julio 2022 
3,3 kg de uva 

fresca por kg 
de pasa 

Julio 2022 117% 117% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

De acuerdo con los resultados obtenidos en las evaluaciones de los sistemas de secado, es posible aumentar el rendimiento de secado 
de la uva fresca en pasas, esto es bajar la cantidad de kilos de uva para producir un kilo de pasas. Sin embargo, esto depende de la 
condición de la fruta, siendo al inicio de la temporada, cuando la fruta tiene menos °Brix, los rendimientos son más bajos, en torno a 5 kg 
de uva fresca por kg de pasa, mientras que, en las evaluaciones realizadas de manera más tardía, donde la fruta presentaba un mayor 
nivel de deshidratación desde el parrón en campo, se alcanzó incluso una relación de 2,8 kg de uva fresca por kg de pasa. Para el 
incremento del rendimiento se consideró el promedio de pruebas con carga intermedia del sistema de secado y también de los tiempos 
de carga y cosecha del sistema dov. 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 5.3 y 5.4 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del 

indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 

proyecto (%) 

2 

12 
Incremento de la 
calidad de la fruta 
sobre el secado 

actual, por variedad y 
tipo de secado. 

Incremento de 
la calidad de 
la fruta sobre 

el secado 
actual, por 
variedad y 

tipo de 
secado 

0% 15% Julio 2022 218% Julio 2022 218% 218% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Según los resultados del procesamiento en planta, la calidad de las pasas se aprecia que mejoraron su calidad en gran medida, tanto de 
las pasas secadas con el sistema DOV como con el CDS por sobre 100% para algunos de los distintos parámetros evaluados. En la 
siguiente tabla se puede apreciar un alto porcentaje de mejor calidad, siendo lo más bajo un 47 % superior en el parámetro referido a la 
presencia de hongos de pasas DOV tipo Jumbo. Todas las otras categorías mostraron muchísimo menos porcentajes de defectos con 
porcentajes hasta por sobre el mil por ciento mejor respecto al testigo. 

Daño 
Meta inicial secado en 
cancha 

Meta inicial corregida secado en 
cancha. 

Meta esperada con 
proyecto 

Sistema Deshidratador Sistema DOV 

% de pasas vanas 1,8 1,4 1,3 s/i s/i 

% de pasas descoloridas 17,6 9,2 5 2,8 2,8 

% pasas inmaduras 12 5,8 4 0,0 0,8 

% pasas daño mecánico 4,4 3,9 3,5 2,2 1,3 

% pasas con hongos 4,4 3,4 3,1 2,0 1,7 

% pasas crudas 1,8 1,2 1,3 s/i s/i 

Promedio * (%) 5.57 3.9 1.75 1.65 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 6 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

2 

13 
Envío de muestras de 

fruta seca a laboratorio, 
para la determinación 
de los parámetros de 

calidad y agroquímicos 
por variedad, tipo de 

manejo (Convencional y 
tendencia orgánica) y 
tipo de secado por dos 

años de evaluación. 
Año 1 y 2. 

Envío de 
muestras 
de fruta 
seca a 

laboratorio, 
para la 

determinaci
ón de los 

parámetros 
de calidad 

y 
agroquímic

os 
efectuadas 

0 12 Julio 2022 3 Julio 2022 25% 25% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Las pasas obtenidas con ambos sistemas de secado, fueron procesadas, analizadas y envasadas en la planta de procesamiento de San 
Felipe y luego muestreadas para enviar a realizar análisis de calidad en laboratorios especializados  de multiresiduos de agroquímicos, 
análisis de micotoxinas, contenido de antioxidantes y de etiquetado nutricional. Respecto al número inicial de muestras considerado en el 
Plan Operativo no fue necesario debido al menor volumen logrado y de la variedad Flame Seedlees. Las muestras enviadas al laboratorio 
correspondieron a frutas de los dos sistemas de secado de la segunda temporada (en la primera temporada no fue posible por pandemia). 
Una tercera muestra correspondió a pasas secada con el método tradicional como punto de comparación, completando un total de 3 
muestras enviadas a analizar. Sin embargo, se consideró una amplia gama de análisis, con el objetivo de buscar propiedades que 
permitiera generar una posible diferenciación de las pasas producidas a partir de estos sistemas de secado evaluados.  
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 6, 6,1 y 6,2 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

2 

14 
Validación de la 

incorporación de los 
nuevos sistemas de 
secado de uva para 

pasas, en los modelos 
productivos y 

comerciales actuales y 
potenciales asociativos 

en el futuro. 

Informe de 
análisis de 
validación 

de los 
sistemas 

de secado 
en los 

modelos 
productivos 
actuales y 
potencialm

ente 
asociativos. 

0 1 Julio 2022 1 
sept 2022-- 

100 %-- 100 %-- 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Considerando los análisis técnicos y económicos, se realizó un análisis de validación de los sistemas de secado, estimándose que el 
Conteiner Deshidratador Solar (CDS), se puede incorporar como complemento a la producción de un predio, pudiendo procesar una parte 
de la producción, dependiendo del tamaño del predio. En efecto, en un predio de 1 ha se estima la producción de 32 tn de fruta fresca. 
Para el caso del Contener CDS evaluado, soporta bien una carga de 800 kilos y hasta por 3 veces en la temporada. Esto quiere decir que 
una unidad como las probadas podría deshidratar unos 2.500 kg de fruta/año, sabiendo que resta otros 29 mil kg para la forma tradicional 
de secado. Con dos unidades se podría aumentar ese volumen a 5.000 kg. El cuello de botella demostrado es la infraestructura de secado 
para el caso de techo solar activo CDS y de decisión del agricultor para el caso de DOV (Dos aspectos en dov son relevantes: 1. El cuidado 
de la fruta en la parra hasta entrado el otoño con cosecha cuidadosa porque se cae al suelo relativamente fácil y lo otro es el riesgo de 
robo que depende de cada localidad. El piloto ejecutado muestra una alta calidad de fruta pero falta escalar el proceso a lograr mayores 
volúmenes en proceso de secado en poco tiempo, a lo más durante 60 días, especialmente para el caso de techo solar activo. Estos 
aspectos facilitarían el negocio asociativo. 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 9, Anexo 4.3 y 4.4 Plan de negocio y fichas económicas 



27 

N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

3 

15 
Estudio de oferta y 
demanda de pasas 

tanto convencionales y 
orgánicas en el 

mercado internacional y 
de comercio justo, 

identificando 
oportunidades de 
negocio para los 
beneficiarios del 

proyecto. 

Estudio de 
oferta y 

demanda 
de pasas 

tanto 
convencion

al como 
orgánicas 

en el 
mercado 

internacion
al y de 

comercio 
justo 

efectuado 

0 1 
Octubre 

2020 
1 

Octubre 
2020 

100% 100% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

En Anexo 17 se presenta un resumen del ESTUDIO MERCADO INTERNACIONAL PARA PASAS CONVENCIONALES, ORGANICAS Y DE 
COMERCIO JUSTO” y en anexo 7 el estudio en detalle. 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 7 y Anexo 1.7 



28 

N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

3 

16 
Fichas técnicas 

económica de las 
distintas evaluaciones 

desarrolladas (Por 
variedad, Convencional, 

tendencia orgánica, 
tipos de secado, etc.). 

Fichas 
técnicas 

económica
s de las 
distintas 

evaluacion
es 

desarrollad
as. 

0      6 
Septiembre 

2022 
6 

Noviembre 
2022 

100% 100% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Con los ensayos de manejo agronómico, la revisión de literatura y análisis económicos, se realizaron fichas técnicas económicas, las que 
debido a  la necesidad de mayor espacio, fueron expresadas en la modalidad de Informativos INIA, formato que permite duplicar la cantidad 
de información impresa respecto a una ficha técnica. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 8.1, 8.2, 8.3, 8.4, 8.5, y 8.6 

N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

3 

17 
Propuesta elaborada y 
transferida de modelo 

de negocio. 

Propuesta 
elaborada y 
transferida. 

0 1 
Octubre 

2022 
1 

Noviembre 
2022 

100% 100% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Se elaboró una propuesta de modelo de negocios para la comercialización de pasas producidas de manera asociativa. En este modelo 
de negocios se consideran dos canales de comercialización, por una parte, la exportación directa de pasas y el uso de plataformas de e-
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador  

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto  

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

3 

17 
Propuesta elaborada y 
transferida de modelo 

de negocio. 

Propuesta 
elaborada y 
transferida. 

0 1 
Octubre 

2022 
1 

Noviembre 
2022 

100% 100% 

commerce, considerando como principal propuesta de valor la identidad territorial, el trabajo asociativo y la innovación en la producción 
de pasas. Se realizaron talleres comerciales y se trabajó en el desarrollo arquitecturas de marca buscando la transferencia del modelo de 
negocio. Con los talleres ejecutados también se vio favorecido el fortalecimiento de las organizaciones asociativas en proceso de 
formalización. Fue muy positivo el vínculo que se generó entre Sercotec y las organizaciones, a través de la participación en estos talleres 
y la gestión del equipo técnico INIA del proyecto. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 9 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de resultado 
Línea 

base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

3 

18 
Propuesta de 
reconversión 

técnica-
económica para 

cada unidad 
productiva 

participantes del 
proyecto, para 
dos variedades 

con manejo 
convencional 

como de 
tendencia 
orgánica. 

Propuesta elaborada y 
transferida 

0      4 
Octubre 

2022 
4 

-- 
Oct 2022 

75 % 75 % 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

A partir de las propuestas técnicas agronómicas y económicas de los sistemas productivos convencionales y de tendencia orgánica para ambas 
variedades, consideradas en la presente iniciativa y con el diagnóstico de los beneficiarios del proyecto, se identificaron las brechas entre la propuesta 
de manejo del proyecto y la realidad de los agricultores. Para generar una propuesta de reconversión para cada sistema productivo, se elaboraron tres 
propuesta de reconversión técnica económica. Estas propuestas se basaron principalmente, en la mantención de las estructuras de parrones a través 
del reforzamiento de ellas, mantención y ajuste en la operación de sistemas de riego (en muchos casos están en una condición de regular a bastante 
mala, con ineficiencias tanto de distribución de agua como de energía). También, el ajuste de algunas aplicaciones de plaguicidas, fertilizantes y 
reguladores de crecimiento, especialmente para las propuestas de manejo de tendencia orgánica. La incorporación estrategias de monitoreo y 
seguimiento metódico de la fenología de la vid son necesarias para aplicar los productos de manera oportuna, mejorando su efectividad y eficiencia en 

el control. 1. Para el caso de la variedad Crimson, no fue posible disponer de datos que permitieran elaborar una propuesta para esta 
variedad. Se trabajó en base Flame con las siguientes categorías: Propuesta de plantación huerto nuevo, 2. Propuesta para huertos que 
requieren inversión e infraestructura y 3. Propuesta para huertos que si bien cuentan con infraestructura y equipos de riego, requieren 
mejoras de sus manejos y toma de decisión de ejecución de labores.  
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 4.5 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador 
de 

resultado 

Línea base del 
indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

4 

19 
Pasas del proyecto 

seleccionado, calibrado 
y empacado. 

     Pasas 
selecciona

das, 
calibradas 

y 
empacadas 

0 

20 
toneladas 

(10 ton 
año) 

Abril 2021 y 
Abril 2022 

1,8 Junio 2022 9% 9% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Inicialmente se consideró que sería relativamente simple producir 20 tn de producto deshidratado para una prueba de exportación, así 
como procesarlas y enviarlas al extranjero. El proyecto solo pudo ejecutar un piloto de secado, deshidratando uvas en dos contenedores 
con bastante limitación de volumen y tiempo para dicho proceso, y prácticamente en la segunda temporada (en la primera hubo limitaciones 
por la pandemia y restricción por movilidad). A partir de las pruebas efectuadas en los dos sistemas de secado, se obtuvo un total 1.800 
kg de pasas, las que fueron procesadas también con dificultades de encontrar una procesadora que aceptara un volumen pequeño. Se 
llevaron a la planta de proceso de SANTIS Dry fruit, donde se aplicó el proceso de limpieza, calibrado y empacado de las pasas para 
validar su calidad. Además, se hicieron pruebas de distintos tipos de envases, los que fueron presentados a las cooperativas de 
productores de pasas y se enviaron muestras a Utilitas y mercados externos para su apreciación y evaluación. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 10 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

4 

20 
Arquitectura de 

marca, envases, 
etiquetas 

desarrolladas y 
operativas para 

envío de muestras. 

Arquitectura de 
marca, envases, 

etiquetas 
desarrolladas y 
operativas para 

envío de 
muestras. 

0 1 Marzo 2022 1 Mayo 2022 100% 100% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Para el desarrollo de la arquitectura de marcas, en el proyecto se optó por una asesoría externa. Se definieron los términos de referencia 
para esta asesoría y se cotizó con varias empresas que prestaban el servicio de desarrollo de marcas y envases, optando por la consultora 
“Bonan y Asociados”, quienes demostraban amplia experiencia en el desarrollo de marcas en la Región de Coquimbo, con buen 
conocimiento de las problemáticas de este tipo en el territorio. Se trabajó con las cooperativas de productores de pasas “Vibras del Elqui” 
en la comuna de Vicuña y la agrupación “Esensial” de Chañaral Alto, en la comuna de Monte Patria, desarrollando logotipos, diseños de 
envases, nombres e identidad del producto, entre otros aspectos, todo a través de talleres participativos con la organización de 
productores. Este trabajo tuvo muy buena recepción por parte de los beneficiarios de las cooperativas, incluso ambas cooperativas optaron 
por usar los nombres que se desprendieron de estos talleres para el nombre de sus organizaciones. Ambas organizaciones quedaron con 
los diseños y avancen etiquetados en su poder para su potencial uso o mejoramiento a futuro. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 11.1, 11,2, 11.3, 11.4 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

4 

21 
Muestras enviadas a 

compradores 
internacionales y 

testeo del producto. 

Muestras 
enviadas a 

compradores 
internacional-les 

y testeo del 
producto. 

0 12 Mayo 2022 6 
Septiembr

e 2022 
50% 50% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Debido en un inicio a la contingencia social en 2019, seguido de la pandemia en 2020 y 2021, el producto pasa del proyecto solo se pudo 
obtener como tal durante 2022. Esta obtención tardía implicó disponer de muy poco tiempo para poder enviar previamente al laboratorio, 
disponer de datos de la calidad y características de esta nueva pasa y para el envío de muestras. Sin embargo, con la cooperación del 
asociado Utilitas, a quienes se les proporcionó muestras de pasas de los dos sistemas de secado, DOV y secadores en base a ERNC, 
ayudaron considerablemente en difusión, portando ellos mismos muestras para la feria internacional SIAL 2022 en París. También con los 
contactos logrados,  se concretó envíos de muestras de pasas a compradores internacionales, dos para Turquía, un envío para Dubai, los 
Países Bajos, Reino Unido (Holanda) y un envío a Irán. Los comentarios generales fueron positivos, aunque no indicaron haber detectado 
mayores diferencias respecto a las pasas provenientes de Chile, algunos recibidores como Turquía se mostraron interesados en mayores 
volúmenes, así como disponer y conocer los tipos de certificaciones de las pasas y si eran de tipo orgánico o convencional. En este caso 
solo se trató de un sondeo al final del proyecto que no permitió recopilar mayor información. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 12 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador  

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto  

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

4 

22 
Muestras de 
productos 

presentadas en 
ferias de alimentos 

nacionales. 

Muestras de 
productos 

presentadas en 
ferias de 
alimentos 
nacionales 

0 2 
Octubre 

2022 
0 

Octubre 
2022 

0% 0% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto.  

Debido a la tardía obtención de las muestras procesadas, envasadas y caracterizadas organolépticamente por parte del proyecto, solo se 
alcanzó antes del cierre del proyecto a preparar cajas de 10 kg y muestras de 50, 300 y 500 grs, siendo las muestras de 300 grs las 
enviadas al extranjero y a nivel nacional y local. La coordinación para participar en ferias nacionales de alimentos no fue posible en los 
últimos meses del proyecto, debido a falta de disponibilidad de tiempo y a la necesidad de ejecutar otras actividades directas con los 
beneficiarios, tales como los cuatro talleres comerciales trabajados con las dos organizaciones ligadas al proyecto. También se priorizó 
concretar los contactos con agentes para el envío de muestras al extranjero. Sin embargo, en todas las actividades de difusión, se mostró 
el producto envasado, tanto en Monte Patria como en Vicuña, instancias en las cuales se pudo apreciar una favorable aceptación del 
producto pasas sin tocar suelo por parte de los asistentes.  
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

4 

22 
Muestras de 
productos 

presentadas en 
ferias de alimentos 

nacionales. 

Muestras de 
productos 

presentadas en 
ferias de 
alimentos 
nacionales 

0 2 
Octubre 

2022 
0 

Octubre 
2022 

0% 0% 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

4 

23 
Estudio de costeo 

de envío de 
muestras y 

desarrollo de 
arquitectura de 

marca. 

Estudio de 
costeo de envío 
de muestras y 
desarrollo de 

arquitectura de 
marca 

efectuado 

0 
Estudio 

realizado 
Marzo 2022 1 

Nov 2022 
100% 100% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Se realizó un estudio de costeo de envío de muestras considerando distintos tipos de embarque para el envío de las muestras comerciales 
de pasas y arquitectura de marca. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo13 

N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

5 

24 
Tres seminarios 

ejecutados (Inicio, 
Medio y Final) 

Seminarios 
ejecutados 

(Inicio, Medio y 
Final) 

0 3 
Dic 2020 / 
Jul 2021 / 
Oct 2022 

3 
Noviembre 
2022 

100% 100% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Se ejecutaron los tres seminarios programados a lo largo del proyecto. En primera instancia se realizó el seminario de lanzamiento del 
proyecto en el Centro Experimental INIA Vicuña. Posteriormente se realizó el seminario de presentación de resultados en El Centro Cultural 
de Monte Patria con el apoyo logístico del equipo de PRODESAL y finalmente se realizó el seminario de cierre del proyecto en Vicuña, en 
la casa de la cultura de la Municipalidad de Vicuña. 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

5 

24 
Tres seminarios 

ejecutados (Inicio, 
Medio y Final) 

Seminarios 
ejecutados 

(Inicio, Medio y 
Final) 

0 3 
Dic 2020 / 
Jul 2021 / 
Oct 2022 

3 
Noviembre 
2022 

100% 100% 

Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 14.1 

N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

5 
25 

8 días de Campo 
ejecutados 

Días de Campo 
ejecutados 

0 8 

Dic 2020 / 
Ene 2021 
/Mar 2021/ 
abril 2021/ 
Jun 2021 / 
Ago 2021/ 
Mar 2022/ 
Jun 2022 

8 
Noviembre 

2022 
100% 100% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Se ejecutaron 8 días de campo a lo largo del proyecto con distintas temáticas, se analizaron las zonas de influencia del proyecto (Vicuña, 
Paihuano y Monte Patria). Las temáticas de los Días de Campo fueron alternadas entre las zonas productivas, de manera de que todos 
los beneficiarios del proyecto tuvieran acceso a información similar y de esta forma lograr la transferencia tecnológica de manera más 
efectiva en los territorios. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 14.2 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador  

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto  

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

5 

26 
4 talleres ejecutados 
(2 en Monte Patria y 
2 Vicuña-Paihuano) 

Talleres 
ejecutados (2 en 
Monte Patria y 2 
Vicuña-
Paihuano) 

0 4 
May 2022 / 
Oct 2022 

4 
Noviembre 

2022 
100% 100% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto.  

Con la colaboración de Rodrigo Manasevich, gerente de Utilitas, se realizaron 4 talleres comerciales. Dos de ellos fueron ejecutados en 
Vicuña y 2 en Monte Patria. La temática principal fue el proceso de exportación directa. Estos talleres fueron prácticos de manera de 
resolver las principales dudas e inquietudes que pudieran tener los productores de como exportar de manera directa y de manera 
asociativa. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 14.3 

 

N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador  

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto  

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

5 

27 
160 visitas técnicas 
individuales 
ejecutados a los 
beneficiarios (20 
beneficiarios x 4 
visitas anuales x 2 
años) 60% visitas 
Monte patria y 40% 
Vicuña-Paihuano. 

Visitas técnicas 
individuales 

ejecutadas a los 
beneficiarios (6). 

0 160 
Inicio Dic 

2020 / Final 
Sep 2022 

33 
 

Oct 2022 
21% 21% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto.  
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

5 

27 
160 visitas técnicas 
individuales 
ejecutados a los 
beneficiarios (20 
beneficiarios x 4 
visitas anuales x 2 
años) 60% visitas 
Monte patria y 40% 
Vicuña-Paihuano. 

Visitas técnicas 
individuales 

ejecutadas a los 
beneficiarios (6). 

0 160 
Inicio Dic 

2020 / Final 
Sep 2022 

33 
Oct 2022 

21% 21% 

En la etapa inicial del proyecto no fue posible realizar las visitas técnicas individuales debido a las restricciones sanitarias establecidas 
producto de la pandemia por COVID-19. Cuando se levantaron por momentos y parte de las restricciones de desplazamiento, fue posible 
realizar las visitas más necesarias a parte de los beneficiarios directos del proyecto, según autorización previa. Se les proporcionan 
recomendaciones de manejo agronómico para sus huertos directo en terreno, sin embargo, la postergación de demasiado tiempo por la 
pandemia, no permitió alcanzar la meta de todas las visitas técnicas inicialmente prevista para tiempos normales, ya que durante la 
reprogramación del proyecto tampoco se visualizó bien la cantidad de tareas reprogramadas a realizar. Por lo anterior, la cantidad real 
ejecutada resultó ser parcial respecto de lo programado en un inicio. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 15.1 Registro de visitas realizadas 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

5 

28 
540 visitas de 

especialistas a las 6 
parcelas 

demostrativas (3 
visitas mensuales x 

30 meses x 6 
parcelas) 

540 visitas de 
especialistas a 
las 6 parcelas 
demostrativas 

(7). 

0 540 

Inicio Sep 
2020 / 

Final Sep 
2022 

128 
   Oct 2022 

25% 25% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

Las visitas técnica realizadas a las 6 parcelas demostrativas, fueron para diagnosticar, diseñar y luego implementar las unidades en las 
temáticas agronómicas a trata, así como en el seguimiento de los distintos ensayos montados en cada una de ellas, pero por las mismas 
razones de pandemia y restricción de desplazamiento, no fue posible cumplir con la totalidad de las visitas estipuladas en el programa 
inicialmente por parte del proyecto. Cuando se podía generalmente había poca disponibilidad de tiempo tanto del equipo técnico de terreno 
como de los productores que hizo muy difícil lograr fechas con mayor frecuencia y por lo tanto se agregaron temas tratados en un mismo 
encuentro, dejando espacio para la ejecución de las otras actividades del proyecto. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 15.2 Registro visitas realizadas 
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N° 
OE 

Resultado 
esperado 

Indicador de 
resultado 

Línea base 
del indicador 

Meta del 
indicador 

Fecha logro 
del indicador 
(mes/ año) 

Valor del 
indicador al 
término del 
proyecto 

Fecha 
Real logro 
100% del 
indicador 

(mes/ año) 

Avance del 
indicador al 
término del 

proyecto (%) 

Avance del 
resultado al 
término del 
proyecto 

(%) 

5 

29 
Manual de manejo 
técnico, económico 
y comercial de la 
uva con destino 

exclusivo a pasas. 
(100 ejemplares). 

Manual 
elaborado 

0 
1 Manual 
elaborado 

Noviembre 
2022 

1 
nov 2022 

50% 50% 

Analice y justifique el avance del resultado esperado al término del proyecto. 

El trabajo de pruebas de secado de uvas realizado con dos métodos, diagnóstico económico agronómico de los sistemas productivos de 
los agricultores, talleres, días de campo y seminarios, generaron una serie de registros y antecedentes técnicos de los predios, información 
técnica que se consideró quedara plasmada en un Manual de Producción de Pasas. A pesar de todas las complicaciones durante gran 
parte del período de ejecución que retrasó gran parte de las actividades a realizarse hacia el final del proyecto, lo que implicó disponer de 
información clave muy al cierre del proyecto. Por esta razón, el Manual se pudo estructurar muy al final del proyecto. De la estructuración 
se pasó a la reedición de diseño de los capítulos para su diagramación y envío a impresión. El equipo técnico del proyecto se compromete 
como entidad ejecutora, solicitar autorización a FÍA para realizar un lanzamiento del Manual en un evento seminario durante 2023, con al 
menos 3 exponentes. Por lo anteriormente expuesto, se considera en un 50% el estado de avance de este producto, aun cuando se 
asegure total término como tal. 
Indique el número del anexo en donde se encuentra la documentación que respalda el avance del resultado al término del proyecto. 

Anexo 16 Manual de manejo técnico producción exclusiva de uvas para pasas 



6. RESUMEN CUMPLIMIENTO RESULTADOS ESPERADOS DE TODO EL PROYECTO. 
 

N° OE  N° y Nombre 
RE por OE  

Avance del 

resultado al 
término del 

proyecto (%) 

Cumplimiento 
del RE 

Avance OE al 
término del 

proyecto (%) 

1 
Establecer y 
validar el manejo 
técnico-
económico 
óptimo, para la 
producción 
exclusiva de 
pasas “Jumbo” 
para el mercado 
de exportación 
convencional y 
de tendencia 
orgánica; 
destinado a 
productores 
pequeños y 
medianos, que 
cultivan las 
variedades de 
uva de mesa 
Flame Seedless 
y Crimson, en los 
dos principales 
valles de 
producción de la 
región de 
Coquimbo (Elqui 
y Limarí). 

1.- 
Productores 
seleccionados 
y participando 
de las 
actividades del 
proyecto 

100 SI  

90 

2.- 6 parcelas 

demostrativas 
seleccionadas 
y operativas 

100 SI  

3.- Diagnostico 

productivo y 
económico de 
los 
participantes 

90 PARCIAL 

4.- Propuesta 

técnica 
agronómica y 
económica 
convencional 
para mejorar la 
productividad 
de la uva de 
mesa (1) 

100 SI  

5.- Propuesta 

técnica 
agronómica y 
económica de 
tendencia 
orgánica 

75 PARCIAL 

2 
Validar técnica y 
económicamente 
nuevos métodos 
de secado de 
uva (DOV y con 
secador en base 
a ERNC) que 
optimicen la 
producción, 
inocuidad y 
calidad de las 
pasas; 
determinando 
sus 
requerimientos 

6.- N° de 

Documentos 
de resultados 
de ensayos 
técnicos 

75 PARCIAL 

75 

7.- Protocolos: 

Flame 
convencional, 
Flame 
tendencia 
orgánica, 
Crimson 
convencional 
y, Crimson 
tendencia 
orgánica. 

75 PARCIAL 
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de 
infraestructura, 
equipamiento y 
RRHH, para su 
óptima operación 
y gestión; 
validando su 
incorporación en 
la cadena 
productiva de los 
productores de 
pasas. 

8.- Evaluación 

económica de 
los métodos de 
secado de uva 
(DOV y 
secador en 
base a ERNC) 

100 PARCIAL 

9.- Aumento 

en el 
rendimiento de 
uva fresca 
convencional. 

75 PARCIAL 

10.- Aumento 

en el precio de 
uva fresca 
tendencia 
orgánica. 

50 PARCIAL 

11.- 
Incremento del 
rendimiento del 
secado actual, 
por variedad y 
tipo de secado 

100 SI 

12.- 
Incremento de 
la calidad de la 
fruta sobre el 
secado actual, 
por variedad y 
tipo de secado 

100 SI 

13.- Envío de 

muestras de 
fruta seca a 
laboratorio, 
para la 
determinación 
de los 
parámetros de 
calidad y 
agroquímicos 

100 SI 

14.- Análisis 

de validación 
de los sistemas 
de secado en 
los modelos 
productivos 
actuales y 
potencialmente 
asociativos. 

50 PARCIAL 

3 
Proponer un 
modelo de 

15 Estudio de 
oferta y 
demanda de 

100 SI 75 
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negocio de 
pasas de 
exportación 
que contemple 
la asociatividad 
de los 
productores, 
con foco en un 
esquema de 
comercio justo 
y mercado 
orgánico. 

pasas, tanto 
convencional 
como 
orgánico en el 
mercado 
internacional y 
de comercio 
justo. 

16.- Fichas 
técnicas 
económicas de 
las distintas 
evaluaciones 
desarrolladas. 

75 PARCIAL 

17.- Propuesta 
elaborada y 
transferida de 
modelo de 
negocio. 

75 PARCIAL 

18.- Propuesta 

de 
reconversión 
técnica-
económica 
para cada 
unidad 
productiva de 
participantes 
del proyecto, 
para dos 
variedades con 
manejo 
convencional 
como de 
tendencia 
orgánica. 

50 PARCIAL 

4 
Prueba piloto 
mercado 
externo. 

19.- Pasas 

seleccionadas, 
calibradas y 
empacadas 

9 PARCIAL 

50 

20.- 
Arquitectura de 
marca, 
envases, 
etiquetas 
desarrolladas y 
operativas 
para envío de 
muestras. 

100 SI  

21.- Muestras 

enviadas a 
compradores 
internacional-

50 PARCIAL 
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les y testeo del 
producto. 

22.- Muestras 

de productos 
presentadas 
en ferias de 
alimentos 
nacionales 

30 PARCIAL 

23.- Estudio de 
costeo de 
envío de 
muestras y 
desarrollo de 
arquitectura de 
marca. 

75 SI  

5 
Transferir los 
resultados del 
proyecto, a 
través de 
seminarios, días 
de campo, 
talleres y visitas 
prediales a los 
productores 
beneficiarios y a 
través de 
actividades de 
difusión, a los 
productores de la 
región de 
Coquimbo. 

24.- Tres 

seminarios 
ejecutados 
(Inicio, Medio y 
Final) 

100 SI  

60 

25.- 8 días de 
Campo 
ejecutados 

100 SI  

26.- 4 talleres 
ejecutados (2 
en Monte 
Patria y 2 
Vicuña-
Paihuano) 

100 SI  

27.- 160 visitas 

técnicas 
individuales 
ejecutadas a 
los 
beneficiarios 

21 PARCIAL 

28.- 540 visitas 
de 
especialistas a 
las 6 parcelas 
demostrativas 

25 PARCIAL 

29.- Manual de 
manejo 
técnico, 
económico y 
comercial de la 
uva con 
destino 
exclusivo a 
pasas. (100 
ejemplares). 

25 PARCIAL 
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HITOS CRÍTICOS 

Fecha 

programada 

de cumplimiento 

Cumplimiento 

 (SI / NO) 

Documentación de 

respaldo 
(indique en que nº 

de anexo se 
encuentra) 

Selección de los beneficiarios del 
proyecto. 

Sep/2020 SI 
Informe técnico de 

avances N° 1 Anexo 
1.7 

Selección e implementación de 6 
parcelas. 

Dic/2020 SI 
Informe técnico de 

avances N° 1 Anexo 2. 

Adquisición de secadores con ERNC Dic/2020 SI 
Informe técnico de 

avances N° 2 Anexo 
4.1 

Elaboración de propuesta técnica 

agronómica, convencional y de 

tendencia orgánica, que permita 

mejorar la productividad y calidad de 

la uva de mesa como destino el 

mercado de pasas “Jumbo” de 

exportación. 

Sep/2022 SI 
Informe 4 
Anexo 1 

Diseño y arquitectura de marca del 

nuevo formato de empaque de pasas 
Mar/2022 SI 

Informe 4 
Anexo 4 

Muestras de pasas en mercado 
externo de destino. 

Abr/2022 SI Anexo 13 

Prueba, evaluación de resultados y 

protocolos para los nuevos de 

método de secado en estudio (DOV 

y ERNC) 

Jul/2022 SI 
Informe 4 
Anexo 3 

Propuesta de modelo de negocio 
asociativo elaborado, transferido y 
propuesto a los beneficiarios del 
proyecto. 

Oct/2022 SI Anexo 9 

Propuesta de reconversión técnica-
económica para cada unidad 
productiva y asociativa participante 
del proyecto, considerando el nuevo 
destino de su uva para pasas, 
considerando dos tipos de manejos. 

Oct/2022 SI Anexo 4.5 
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7. ANÁLISIS DE BRECHA

Cuando corresponda, justificar las discrepancias entre los resultados esperados al inicio y los obtenidos 
al término del proyecto. En caso de resultados esperados con cumplimiento marcado como No o Parcial. 

Diagnóstico productivo y económico, limitaciones debido a la pandemia 

Fue muy difícil poder determinar de manera certera el aumento del precio de las pasas con 
tendencia orgánica, porque por una parte, los compradores externos de pasas o de cualquier 
producto de exportación e incluso compradores a nivel nacional, señalan no reconocer productos en 
transición orgánica, ya que se requiere de la certificación correspondiente, sin la cual, los 
compradores no tienen cómo acreditar que las pasas sean de transición orgánica, por lo que no 
están dispuestos a pagar un mayor precio.  

Se intentó dar respuesta a este indicador, buscando en las estadísticas, tanto nacionales como de 
otros países, por precios de venta de pasas orgánicas, pero tampoco existe la glosa de pasas 
orgánicas por lo que no fue posible determinar este aumento en el precio, más allá de los precios 
que se pueden ver en góndola o estadísticas generales del aumento de precio de productos 
orgánicos en general.  

Por limitaciones de capacidad de producción de los equipos pilotos probados por el proyecto en 
Vicuña, solo se pudo enviar muestras de pasas de estos sistemas de secado en la segunda 
temporada, debido a que en la primera temporada se encontraba todo paralizado, incluido el 
transporte marítimo. Además, se presentaron dificultades para conseguir fruta de la variedad 
Crimson Seedless, por lo que no se pudieron evaluar los sistemas de secado para esta variedad ni 
fue posible enviar muestras de esta variedad. Sin embargo, para el caso de obtener información de 
calidad y de residuos, se enviaron muestras de pasas elaboradas con ambos sistemas de secado 
de la variedad Flame Seedless y una muestra testigo de pasas secadas al sol, completando un total 
de tres muestras de doce  inicialmente consideradas en este item en el proyecto. 

Los volúmenes de producción del proyecto estipulados en el plan operativo de pasas procesadas y 
calibradas también fue imposible lograr por las mismas razones anteriormente detalladas, ya que los 
sistemas de secado evaluados, en particular los secadores solares CDS, tienen una capacidad 
máxima de 800kg de fruta fresca por carga permitiendo producir aproximadamente 200kg de pasas 
por proceso de deshidratado, con tres cargas por temporada es posible obtener 600kg por secador, 
volumen insuficiente para alcanzar la meta de 5.000kg de pasas estipulados por sistema de secado 
por año, como para llegar a 20 tn como se había proyectado. Por otra parte, para alcanzar una 
producción equivalente a lo requerido en el plan operativo usando el sistema DOV se tendría que 
haber implementado este sistema en aproximadamente una hectárea, superficie que resulta muy 
grande para hacer una prueba pionera y que podría haber significado posteriores problemas de la 
estructura del parrón y plantas de proceso que era dificultoso asegurar. 

Durante el periodo de ejecución del proyecto, las interconexiones internacionales fueron complejas, 
debido a que por una parte fue la pandemia por COVID-19, pero también por otros conflictos como 
guerras comerciales entre EE.UU y China y conflicto bélico entre Rusia y Ucrania, todo lo cual generó 
un ambiente de incertidumbre internacional, dificultando la coordinación incluso del envío de 
muestras. Como se mencionó, los sistemas de secado evaluados no permitieron obtener los 
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volúmenes mayores, lo que también generó un retraso en obtener el producto terminado y en 
condiciones de ser exportado, contando con todas las certificaciones exigidas por los recibidores 
internacionales. Sin embargo, se logró enviar muestras de los productos elaborados a partir de 
ambos sistemas de secado a un total de seis recibidores en distintos países compradores de pasas 
para su testeo. 
Producto de lo anterior no fue posible participar activamente en ferias durante el 2021 y al año 
siguiente, una vez que se obtuvieron las pasas procesadas, no se logró coordinarse para ir a alguna 
feria porque se priorizaron las actividades en terreno que estaban postergadas con los beneficiarios 
del proyecto. Se puede destacar que gracias a la colaboración del asociado UTILITAS, fue posible 
presentar las pasas elaboradas del secado DOV y CDS en la feria internacional de la industria 
alimentaria más grande del mundo, en el “Salón internacional de la alimentación SIAL Paris 2022”. 
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8. CAMBIOS Y/O PROBLEMAS DEL PROYECTO

Especificar los cambios y/o problemas en el desarrollo del proyecto al término de su 

ejecución. Se debe considerar aspectos como: equipo técnico, problemas metodológicos, 

adaptaciones y/o modificaciones de actividades, cambios de resultados, gestión y 

administrativos. 

Describir cambios y/o 

problemas  

Consecuencias 

(positivas o negativas), para el 

cumplimiento del objetivo general 

y/o específicos 

Ajustes realizados al 

proyecto para abordar los 

cambios y/o problemas 

Restricciones sanitarias 
por pandemia 

Problemas para realización de visitas 
a los predios 

Se enfatizó en el diagnóstico 
vía telefónica y contacto con 
agricultores para resolver 
dudas en temas de manejo 
agronómico. 

Dificultades para 
obtener uvas Crimsom, 
casi no está en manos 
de pequeños 
productores 

Imposibilidad de evaluar esta 
variedad en deshidratado en las 
metodologías del proyecto. 

Se priorizó por Flame Seedles, 
la cual está ampliamente 
distribuida en pequeños 
agricultores. 

Problemas de 
comercialización de 
pasas por escasez de 
contenedores durante la 
pandemia 

Problemas para realizar el envío de 
muestras de pasas a recibidores 
externos 

Se buscaron alternativas en 
conjunto con los asociados, 
como llevar muestras a la Feria 
SIAL en París para obtener la 
retroalimentación de 
recibidores externos. 

Sequía, temporada 

2021-2022 embalse 

Cogotí alcanzó el 0% y 

regantes de Vicuña se 

encontraban con cuotas 

reducidas de riego 

No fue posible cuantificar de manera 

certera aumentos en los rendimientos 

a partir de las recomendaciones de 

manejo y no se pudo implementar 

ensayos de riego debido a que el 

agua disponible no era suficiente  

Se realizaron 

recomendaciones de riego a 

las parcelas demostrativas y se 

realizó un monitoreo de la 

respuesta a nivel de suelo a 

modo de ejemplificación de la 

respuesta en condiciones de 

escasez hídrica. 
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9. ACTIVIDADES REALIZADAS Y NO REALIZADAS DEL PROYECTO

9.1 Actividades programadas en el plan operativo y realizado durante todo el 
proyecto para la obtención de los objetivos. 

N° 
O
E 

N° 
RE 

Actividades 

1 1.1 Contratación equipo técnico 

1 1.2 Selección de los productores participantes de la iniciativa 

1 1.3 Diagnóstico productivo y económico de los agricultores 

1 1.4 Selección e inicio de trabajos 6 parcelas demostrativas. 

1 1.5 
Diagnóstico productivo de las parcelas demostrativas e implementación de 
ensayos 

1 1.6 
Elaboración de propuesta, desarrollo y seguimiento de manejo agronómico, 
convencional en las dos variedades en estudio para pasas jumbo con los 
parámetros de calidad requeridos por la industria. Año 2. 

1 
1.7 
1.10 

Elaboración de propuesta, desarrollo y seguimiento de manejo agronómico, 
tendencia orgánica para las variedades 

1 1.8 Evaluación de resultado del manejo técnico 

1 1.9 
Elaboración de propuesta, desarrollo y seguimiento de manejo agronómico 
convencional en las tres variedades en estudio, para pasas con los parámetros de 
calidad requeridos por la industria 

1 1.12 
Propuesta técnica agronómica que permita mejorar la productividad de la uva de 
mesa Flame Seedless y de Crimson; como destino el mercado de pasas “Jumbo” 

2 2.1 
Adquisición de secadores de ERNC, implementación y seguimiento de ensayos de 
secado de las bayas (DOV y con secador ERNC). 

2 2.2 
Desarrollo, control y seguimiento de los distintos ensayos de secado de bayas 
(DOV y secador en base ERNC). 

2 
2.3 
2.6 

Levantamiento de resultados productivos y envío de muestras de fruta secada a 
laboratorio, para la determinación de los parámetros de calidad y agroquímicos de 
los productores 

2 2.7 
Evaluación de los resultados de los métodos de secado de las uvas destinadas a 
pasas y envío de muestras a laboratorio 

2 2.8 Elaboración de protocolos de secado de pasas según método 

3 3.1 
Estudio de mercado de pasas orgánicas en el mercado internacional y de comercio 
justo, identificando oportunidades de negocio para los beneficiarios del proyecto 

3 3.8 
Fichas técnicas económicas de las distintas evaluaciones desarrolladas 
(Convencional, tendencia orgánica, tipos de secado, etc.). 

3 3.9 Propuesta de modelo de negocio asociativo 

4 4.3 
Diseño y desarrollo del marketing mix agroalimentario asociado a las pasas 
(Marca, envase, logotipo, etiqueta, etc.) 

4 4.4 Envío de muestras para prueba piloto de mercado externo. 

4 4.7 Participación en ferias nacionales de alimentos 

5 5.1 Seminario 1.- Lanzamiento del proyecto 

5 
5.13-
5.14 

7mo y 8° Día de Campo. Análisis de resultados ensayos de secado de fruta 
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N° 
O
E 

N° 
RE 

Actividades 

5 
5.15 
5.17 

Taller 1 y 2,  Mercado de pasas y evaluación prueba piloto. 

5 5.20 Seminario final de entrega de resultados año 2 

5 
5.3-
5.9 

6 Días de Campo. Resultado del diagnóstico productivo de los agricultores 

9.2  Actividades programadas y no realizadas durante todo el proyecto para la 
obtención de los objetivos 

N° 
OE 

N° 
RE 

Actividades Justifique brevemente 

3 3.8 
Propuesta de reconversión técnica-
económica para cada unidad 
productiva participante del proyecto. 

Se realizó por categoría o grupo de 
productores 

3 
3.1
0 

Muestras de productos presentadas 
en ferias de alimentos nacionales 

Por obtención tardía del producto 
procesado no se alcanzó a coordinar esta 
participación de manera directa 

4 4.1 
Pasas seleccionadas, calibradas y 
empacadas. Año 1 

Se pudo concretar el año 2 

4 4.2 
Selección de potenciales clientes en 
mercados externos para envío de 
muestras 

Solo se pudo identificar recibidores de 
muestras 

4 4.5 
Evaluación de resultados de la 
prueba piloto externo. 

Solo se alcanzó a enviar muestras, no 
considera venta 

4 4.6 
Participación en ferias nacionales de 
alimentos 

Solo se alcanzó a enviar muestras sin 
participación directa 

5 

5.1
1 

5.1
2 

Visitas técnicas individuales y a 
parcelas demostrativas 

No fue posible cumplir con la meta debido a 
atrasos por pandemia 

5 
5.1
9 

Elaboración (Diseño), impresión y 
entrega de manual 

En diseño, en proceso de impresión 
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10. POTENCIAL IMPACTO DE LOS RESULTADOS OBTENIDOS

En esta sección se debe hacer una descripción y cuantificación general del potencial impacto 
de los resultados obtenidos al final del proyecto, y estimación de lograr otros en el futuro, 
comparación con los esperados, y razones que explican las discrepancias.  

El potencial de impacto de los resultados obtenidos puede ser descrito o cuantificado según 
si es de ámbito productivo (rendimiento, costos de producción), económico (ventas), 
comercial (participación del mercado), social (nuevos empleos generados por efecto del 
proyecto), tecnológico (solicitudes de patentes), etc.  

Los resultados que se lograron obtener en el presente proyecto permitieron generar 

impactos, por una parte, en la transferencia de conocimiento en torno al manejo para la 

producción exclusiva de pasas, recomendaciones del manejo del riego y fertilización, 

conocimiento de la cadena de producción de pasas, en un contexto de producción 

exclusiva del parrón para pasas como sistema productivo distinto al descarte de uva de 

exportación. 

Además, los diversos talleres realizados por parte del equipo técnico con las 

organizaciones de productores, permitió generar un impulso para el trabajo asociativo, 

ayudando a generar canales de comunicación con instituciones pertinentes a la 

asociatividad como SERCOTEC, prestándoles apoyo para retomar procesos de 

formalización detenidos, dándoles el impulso para concretar un proyecto asociativo de 

cooperativas. En ambas zonas de interacción del proyecto, se logró consolidar grupos de 

productores que actualmente trabajan bajo un sistema de cooperativas de productores de 

pasas. De esta manera, los productores pueden mejorar sus condiciones comerciales, al 

tener mayor poder de negociación con compradores de pasas y también para la compra 

de insumos, así como lograr un mejor precio de venta. 

Cada una de las dos organizaciones que trabajaron directamente con este proyecto, 

quedaron con un secador solar llamado conteiner deshidratador solar CDS, los que fueron 

transferidos por el proyecto, lo que les permitirá continuar con el desarrollo de un producto 

diferenciador y optar a vender parte de sus producciones a un mayor precio, pero también 

con estos equipos se abre la posibilidad de innovar en la obtención de nuevos productos, 

por ejemplo, de arándanos. 

Durante la evaluación técnica de los equipos, después y antes de los períodos de secado 

de uvas, se hicieron pruebas con arándanos. La empresa Prana Fruit, ubicada en sector 

Almendral en el valle de Elqui, solicitó evaluar su fruta de arándanos los secadores CDS, 

obteniendo muy buenos resultados para dos de sus productos innovadores, por una parte, 

pasas de arándano, pero también la elaboración de arándano deshidratado en polvo. 

Actualmente, esta empresa adquirió un equipo CDS propio para el deshidratado de los 

arándanos, por lo que los resultados fueron satisfactorios para la elaboración de estos 
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productos (visitaron y probaron los CDS del proyecto FÍA en varias oportunidades en INIA 

Vicuña). 

Figura 1. Foto 1 taller de exportación,  foto 2 fruta envasada enviada como muestra 

Foto 3 y 4. Harina de arándano secados en CDS 

CDS adquirido por Prana: de tamaño algo menor respecto a los CDS del proyecto FÍA, 

comprados al mismo proveedor, luego de testear en CE INIA Vicuña.. Se muestran en las 

siguientes fotografías. 
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Fotos  adquisición de CDS del emprendimiento Prana Frut. 

Almendral, Elqui, 2022.  

Finalmente, se puede decir que para el casos de producir pasas con CDS, tecnología que 

si bien produce una pasa diferente a la común, se deben aún trabajar esas diferencias 

para ponerlas en valor en el mercado (a simple vista es posible apreciar un color y textura 

más agradable al paladar, pero por otro lado se debe buscar un equipo secador que pueda 

abordar un mayor volumen a menor precio del testeado, dado que el piloto probado solo 

tiene la capacidad de deshidratar alrededor del 10% de la producción de una ha de Flame 

de producción exclusiva para pasas. 
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11. CAMBIOS EN EL ENTORNO

Indique si existieron cambios en el entorno (sociales, culturales, normativos, tecnológicos, 

de mercado y económicos, entre otros) que afectaron la ejecución del proyecto y las medidas 

tomadas para enfrentar cada uno de ellos.  

Durante el desarrollo del presente proyecto hubo más de un cambio en el entorno, que de 

una u otra manera incidieron en la ejecución programada de esta iniciativa. 

Al inicio, con la Carta UPP-A-N°3652 con fecha 27 de diciembre de 2018 que indica 
Aprobación de la iniciativa y enviada a la SAN A.G Carta UPP-A-N°3658 con fecha 27 de 
diciembre de 2018 que informa puesta en marcha de la iniciativa. Enviada a la SAN A.G 
Carta INIA 468 con fecha 29 de marzo 2019, aclaración de las condiciones. Carta UJR 
N°0053/19 con fecha 14 de enero 2019, envío de contrato de la iniciativa. También toda 
esta actualización de inicio quedo en el Acta del 30 de julio de 2020, que indica elaborar 
y validar una propuesta técnica, económica y comercial, que permita a los productores 
principalmente de uva de mesa Flame Seedless y Crimson Seedless; desarrollar un 
proceso reconversión, al negocio exclusivo de pasas de alto valor “Jumbo”, tanto 
convencional y de tendencia orgánica, para el mercado de exportación, con lo que se 
actualiza el Plan operativo, vigente hasta el cierre del proyecto. 

Durante 2019, al inicio del proyecto, se presentó una alteración social en el país que obligó 

a suspender por lo menos 3 meses poder dar comienzo y realizar salidas a terreno, 

obligando a posponerlas y reprogramar. 

Luego, en marzo de 2020, se decretó la pandemia por COVID-19, la cual afectó por 

prácticamente dos años diversas actividades que hubo que ir ajustando. 

Durante el mismo período, hubo demandas comerciales (EEUU-China) entre potencias 

que retrasó la adquisición de ciertos sensores y elementos tecnológicos.  

Hacia 2002 se genera la guerra de Rusia con Ucrania, aumentando los precios de ciertos 

fertilizantes y cierta incertidumbre en los mercados internacionales. 

Finalmente, durante todo el desarrollo del presente proyecto, hubo serias dificultades para 

que los productores dispusieran de agua de riego suficiente para sus plantaciones (sequía 

y cambio climático) que les afectó sus calidades y rendimientos en la mayoría de los casos. 
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12. PRODUCTORES PARTICIPANTES DURANTE LA EJECUCIÓN

Complete los siguientes cuadros con la información de los productores participantes 
durante la ejecución del proyecto.  

12.1 Antecedentes globales de participación de productores 
Debe indicar la región, tipo de productor, número de mujeres, número de hombres, etnias y 
el total de los participantes durante la ejecución del proyecto.  

Región Tipo productor N° de mujeres 
N° de 

hombres 

Etnia 
(Si corresponde, 
indicar el N° de 
productores por 

etnia) 

Total 

Coquimbo 

Productores 
pequeños 

1 8 - 9 

Productores 
medianos-grandes 

3 11 - 14 

Totales 4 19 - 23 

12.2 Antecedentes específicos de participación de productores 

Debe indicar el nombre de cada productor y la información de la ubicación de las unidades 
productivas, la superficie y la fecha de ingreso del productor al proyecto.  

Nombre Ubicación Predio 
Superficie 

Há. 

Fecha 
ingreso al 
proyecto 

Región Comuna 
Productor Pequeño, 
Mediano o Grande 

1 Silvia Jofre 
Muñoz 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

M 10 Sep 2020 

2 Alex Salas 
Olivares 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

M 7 Sep 2020 

3 María Angélica 
Rodríguez 
Rojas 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

M 15 Sep 2020 

4 Rolando Alex 
Rubilar Islas 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

M 10 Sep 2020 

5 Fernando 
Araya 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

M 10 Sep 2020 

6 Marcelo 
Lagunas Flores 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

M 12 Sep 2020 

7 Vicente 
Espinosa 
Lagunas 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

P 3 Sep 2020 

8 Robinson 
Lagunas 
Simbrón 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

P 1 Sep 2020 

9 María Isabel 
Araya Molina 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

P 1 Sep 2020 

10 Luis Correa 
Peña y Lillo 

Coquimbo Paihuano P 4 Nov 2020 
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11 Hugo Castillo 
Salazar 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

P 3 Sep 2020 

12 Juan Pablo 
Ramírez 

Coquimbo Paihuano M 5,7 Sep 2020 

13 Fernando 
Azócar Oportus 

Coquimbo Vicuña M 12 Sep 2020 

14 Vicente 
Vergara Cortés 

Coquimbo Vicuña P 4 Sep 2020 

15 Mariano Eliseo 
Rodríguez 
Urquieta 

Coquimbo Vicuña M 10 Sep 2020 

16 Carlos Castro 
Caballero 

Coquimbo Vicuña M 7 Sep 2020 

17 Pedro Areyuna 
Lazo 

Coquimbo Vicuña M 5,2 Sep 2020 

18 Francisco 
Fernando Alday 
Cortes 

Coquimbo Vicuña P 0,4 Sep 2020 

19 Rigoberto 
Leonel Álvarez 
Azola 

Coquimbo Vicuña P 0,5 Sep 2020 

20 Eduardo Pinto Coquimbo Vicuña P 0,8 Sep 2020 

21 Juan Claudio 
Lagunas Flores 

Coquimbo 
Monte 
Patria 

M 15 Sep 2020 

22 Marcela Aguirre 
Salgado 

Coquimbo Vicuña M 10 No ingresó 

23 Jorge 
Henríquez 
Arqueros 

Coquimbo Vicuña G 35 No ingresó 

P= Pequeño productor 

M= Mediano productor 

G= Productor grande 
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Potencial de impacto 

a) Productivos, económicos y comerciales

N° 
Indicador impacto 

productivo, económico y/o 
comercial 

Línea base del 
indicador1 

Impacto esperado dos años 
después del término del 

proyecto 2 

Valor del indicador 
al término del 

proyecto 

1 
Productividad de uva fresca 
para pasas (Ton/ha)  

22 30 
32 

2 
Producción de bayas superiores 
a 16 mm. (ton/ha) 

15 20 
19 

3 
Producción que alcance entre 
21 y 23° Brix. 

20 28 
23 

4 
Relación conversión kg uva 
fresca a pasas. 

5:1 4:1 
3,3 

5 
Producción de pasas con 
impurezas, daño, fuera de color. 
(Ton/ha) 

3 
1,5 

0,5 

6 Margen bruto ha (millones $) 3 5 

7 Precio kg pasa húmeda. 185 200 500 

8 N° mercados atendidos 1 3 3 

b) Sociales

N° Indicador impacto social 
Línea base del 

indicador 

Impacto esperado dos 
años después del 

término del proyecto  

Valor del indicador al 
término del proyecto 

1 

(1) N° de trabajadores
temporales empleados
después proyecto x ha –
(2) N° de trabajadores
temporales antes del
proyecto x ha / (3) N° de
trabajadores
temporales antes del
proyecto x ha

Dado que no hay 
aumento de empleo 
antes y después de 

proyecto su valor = 0 
(2)– (1) = 0 

Aumento del empleo en 
un 10% 

((2)-(1))/3 = 10% 

O% 
No se aprecia aumenta 
de empleo, no antes de 
tres años y se logre el 

proyecto asociativo 

2 

(1) N° organizaciones
comerciales después
del proyecto  – (2) N°
organizaciones sociales
antes del proyecto/ N°
organizaciones sociales
antes del proyecto

Dado que no hay 
aumento de 

organizaciones antes y 
después de proyecto 

su valor = 0 
(2) – (1) = 0

Aumento de 
organizaciones  

((2)-(1))/3 = 20% 

100% 
Dos organizaciones en 
conformación durante el 

proyecto 

1 Indique los datos referentes a los últimos dos años (anterior al inicio del proyecto). 

2 Indique los cambios esperados de los indicadores a los dos años después del término del proyecto. 
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c) Mediambientales

N° Indicador impacto medio ambiental 
Línea base del 

indicador 

Impacto esperado 
dos años después 

del término del 
proyecto 

Valor del indicador 
al término del 

proyecto 

1 

(1) N° de pesticidas peligrosos
aplicados post proyecto – (2) N° de
pesticidas peligrosos aplicados
antes de proyecto/ (3) N° de
pesticidas peligrosos aplicados
antes de proyecto

Dado que este 
indicador no tiene 

cambio  después de 
proyecto su valor = 

0 
(2) – (1) = 0

((2)-(1))/3= -25% 

O% 
Una vez se coviertan 

en orgánico habrá 
reducción por 
pesticiadas 
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13. DIFUSIÓN
Describa las actividades de difusión realizadas durante toda la ejecución del proyecto:

Fecha Lugar de Realización 
Tipo de Actividad 

(Charla, Taller, 
Seminario, entre otros) 

Número 
participantes 

Número 
de Anexo 

14/01/2021 
Centro Experimental INIA 
Vicuña, camino a peralillo 

s/n, Vicuña 

Seminario de 
Lanzamiento 

18 14 

13/10/2021 
Centro Experimental INIA 
Vicuña, camino a peralillo 

s/n, Vicuña 
1er Día de Campo 11 14 

11/11/2021 
Chañaral Alto S/N, Monte 

Patria 
2° Día de Campo 13 

14 

16/11/2021 
Principal El Durazno N° 28, 

Vicuña 
3er Día de Campo 13 

14 

10/03/2022 
Ruta D-55 sin número km 
44,5, Chañaral Alto, Monte 

Patria 

1er Taller comercial de 
asesoría de Marca, 

Chañaral Alto 
7 

14 

24/03/2022 
Ruta D-55 sin número km 
44,5, Chañaral Alto, Monte 

Patria 

2° Taller comercial de 
asesoría de Marca, 

Chañaral Alto 
10 

14 

21/04/2022 
Ruta D-55 sin número km 
44,5, Chañaral Alto, Monte 

Patria 

3er Taller comercial de 
asesoría de Marca, 

Chañaral Alto 
10 

14 

22/06/2022 
Ruta D-55 sin número km 
42, Chañaral Alto, Monte 

Patria 
4° Día de Campo 12 

14 

27/08/2022 
Quinta el Huasco s/n, 

Monte Grande, Paihuano 
5° Día de Campo 8 

14 

13/09/2022 
Ruta D-55 sin número km 
44,5, Chañaral Alto, Monte 

Patria 
6° Día de Campo 7 

14 

22/09/2022 
Centro experimental INIA-

Vicuña 
7° Día de Campo 7 

14 

14/10/2022 
Centro Cultural, Monte 

Patria 
2° Seminario 17 

14 

03/11/2022 
Centro experimental INIA-

Vicuña 
1er Taller comercial 9 

14 

03/11/2022 
Oficina de Gestión 

Territorial Chañaral Alto, 
Monte Patria 

2° Taller comercial 11 
14 

8/11/2022 
Ruta D-55 sin número km 
44,5, Chañaral Alto, Monte 

Patria 
8° Día de Campo 14 

14 

09/11/2022 
Centro experimental INIA-

Vicuña  
3er Taller comercial 8 

14 

09/11/2022 
Oficina de Gestión 

Territorial Chañaral Alto, 
Monte Patria  

4° Taller comercial 5 
14 

18/11/2022 Casa de la Cultura, Vicuña Seminario de Cierre 20 14 

TOTAL PARTICIPANTES 200 
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14. CONCLUSIONES

Son las reflexiones o deducciones generadas luego de analizar la evidencia de las 
actividades, los resultados o las premisas del proyecto al término de su ejecución. Aborda 
aspectos de gestión, técnicos y de contexto, entre otros. Tiene una perspectiva de pasado.  

Se debe entregar una apreciación a un nivel más amplio del aporte de los resultados 
obtenidos para el sector silvoagropecuario y agroalimentario de nuestro país, especialmente 
en el marco del desafío estratégico de FIA en el cual postuló. 

Los sistemas de secado evaluados si bien, permiten obtener pasas de excelente calidad, los 
volúmenes de producción de pasas obtenidas a través del CDS fueron bajos, comparados con 
los volúmenes de fruta fresca producida por un pequeño agricultor en una superficie por 
ejemplo de 1 ha. En efecto, en el caso del conteiner deshidratador solar CDS, que es capaz 
de deshidratar solo 800 kg de fruta fresca por carga óptima, asumiendo tres cargas se tratarían 
unas 2,5 tn de las probablemente 35 tn obtenidas de un parrón de 1 ha con producción de 
uvas exclusiva para pasas. Dado el costo de la inversión del CDS, es difícil pensar en que un 
pequeño productor instale dos de estos equipos y aun así solo se acercaría al 10 % del 
volumen producido de uva fresca. 

Por su parte el sistema de secado DOV es posible de implementar a nivel de parrón, pero de 
acuerdo con los ensayos realizados, el tiempo de secado tiende a ser excesivo, lo que trae 
como consecuencia mayores riesgos en la producción tanto por la prologada exposición a las 
condiciones ambientales, como al robo de la fruta desde el parrón. La mecanización del 
proceso es compleja por el valor de la maquinaria necesaria y la geografía de la zona, donde 
muchos campos están en ladera de cerro, de todas maneras, a nivel de pequeño productor, 
sería posible producir este tipo de pasas en sistema DOV sin la necesidad de maquinaria.  

Las pasas obtenidas de ambos sistemas de secado resultaron de excelente calidad y se estima 
que sería posible venderlas de manera diferenciada directamente en el mercado local. El 
proyecto puso en venta muestra a mil pesos el kilo de manera interna, señalando los 
consumidores estar muy conformes con el precio y la calidad. Para lograr diferenciarse a nivel 
internacional es más complejo ya que se requiere desarrollar un tipo de certificación que 
acredite la calidad del producto y su condición, de lo contrario para los compradores externos 
siguen siendo pasas morenas convencionales. La demanda por pasas orgánicas en los 
mercados externos es alta, por lo que podría ser relevante si se logra avanzar en el desarrollo 
y diferenciación del producto. 

La producción exclusiva de pasas Jumbo es un negocio viable y que ya se está implementado 
en los campos de la Región de Coquimbo. Sin embargo, la concentración de las plantas de 
proceso en la Región de Valparaíso y el poco número de compradores que se acercan a la 
zona genera que no se puedan negociar los precios y estos se fijen en un mismo valor entre 
compradores. Existe un amplio interés de los pequeños y medianos productores de trabajar 
de manera asociativa, como oportunidad de negociar de mejor manera los precios de venta y 
optar mejores precios en la compra de insumos. 

El desarrollo de arquitectura de marcas y los talleres de exportación directas resultaron ser de 
gran impulso para el desarrollo y avance en la formalización de las cooperativas de 
productores de pasas, generando interés en continuar trabajando de manera asociativa y en 
consolidar dichas organizaciones. 

http://es.wikipedia.org/wiki/Evidencia
http://es.wikipedia.org/wiki/Evidencia
http://es.wikipedia.org/wiki/Premisa
http://es.wikipedia.org/wiki/Premisa
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A partir de las diversas actividades de difusión y transferencia realizadas por el presente 
proyecto, los beneficiarios incorporaron nuevos conocimientos que les ha permitid mejorar su 
productividad. 

15. RECOMENDACIONES

Es un planteamiento de lo que se considera beneficioso proponer en relación con lo 
trabajado al término de su ejecución. Aborda aspectos de gestión, técnicos y de contexto, 
entre otros. A diferencia de las conclusiones, estas tienen un sentido de futuro.  

Entre los aspectos a abordar, incorporar factores que se consideran claves para una 
implementación efectiva y/o adopción exitosa de la innovación, así como desafíos y/o 
problemas que quedan pendientes por resolver. Estas recomendaciones podrían, en caso 
justificado, conducir a futuros ajustes del proyecto inicial. 

En la formulación del presente proyecto, no fueron considerados una serie de aspectos 
logísticos que unidos con las dificultades iniciales por estallido social y luego en la ejecución 
durante dos años con restricciones por pandemia, provocaron modificaciones en la 
programación de varias actividades, incidiendo en algunos indicadores inicialmente 
considerados. Sin embargo, al realizar las pruebas de secado a través de la deshidratación de 
las uvas sin exponerlas al sol directo ni en contacto con el suelo también de manera directa, 
ni tampoco expuestas a variables ambientales como el aire cálido externo, contacto con aves, 
insectos y animales, implica un proceso muy distinto al tradicional. Si a esto se agrega el poco 
o nulo conocimiento de cómo tendría que ser por ejemplo la recirculación del aire en ambientes
cerrados para el caso del CDS, caso donde el proyecto logró generar información relevante
que podrían ser la base para el desarrollo de un nuevo producto.  En efecto, el CDS depende
de las horas luz para operar y tiene espacios al interior del conteiner que no realiza el secado
correctamente y en el mismo tiempo que el resto de la fruta. Se observó que este  problema
se exacerba ante un llenado completo del equipo y en este caso por ejemplo implica obtener
mucho mayor % de pasas dañadas por hongo. Por esta razón, para el caso del CDS testeado,
se debió dejar un par de corridas abajo libres cercano al piso (bajando la carga de 1000 a 800
kilos) para evitar ese problema.

Deshidratar uvas en un CDS, implicó mayor tiempo de proceso de secado respecto de secar 
de la forma tradicional, lo cual limitó largamente el volumen de pasas obtenidas por este 
novedoso sistema que también resultó ser de mayor costo, aunque ya se sabe que la pasa 
obtenida es de mucho mejor calidad respecto a la metodología tradicional que es secada en 
cancha al aire libre. 

No obstante, lo anterior, las dos metodologías probadas son capaces de producir una pasa de 
alta calidad con otra textura y probablemente un color diferente respecto a la pasa tradicional. 
Los recibidores externos señalaron que el color era menos rojizo, tal vez más azulado oscuro 
y una textura más suave. Esto también fue expresado por la mayoría de las personas que 
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fueron invitadas a testear este tipo de pasa. Al cierre del proyecto quedaron pendiente mayores 
pruebas de testeo de pasa terminada. 

Estos aspectos debieran seguir siendo estudiados y también los sistemas de infraestructura 
de deshidratado bajo este esquema, de tal forma de reducir los tiempos de secado y ampliar 
los espacios para mayores volúmenes sin que aumente en la misma proporción los costos de 
la infraestructura, dado que el producto si resulto ser de muy buena calidad y excelente 
recepción por parte de los consumidores que testearon esta pasa. 

16. MENCIONE OTROS ASPECTOS QUE CONSIDERE RELEVANTE INFORMAR, SI
LOS HUBIERE.

Si bien este proceso de deshidratado es novedoso, especialmente al utilizar techo solar activo 

y que la forma de deshidratado en espacio cerrado presenta aspectos de inocuidad 

interesantes, aún hay que mejorar los volúmenes procesados por unidad de tiempo y 

considerar el uso de la infraestructura con otros rubros para mejorar los indicadores 

económicos de la inversión de la infraestructura. Un ejemplo de esto fue la alternativa de 

deshidratar arándanos, cuyo resultado fue muy bien evaluado por el productor dado el cambio 

en el aspecto del arándano deshidratado con esta metodología de uso de techo solar activo 

a través de CDS respecto al secado tradicional. 

Como lo anterior, podrían existir más alternativas complementarias de secado durante el año, 

así como avanzar en las características organolépticas de los deshidratados logrados por 

este mecanismo de CDS. 

Para el caso de implementar DOV, si bien sería de menor costo, también implica cambios en 

el manejo tradicional que hacen los productores de su parró y que deben tomar precauciones 

para resguardar la fruta que cuelga bastante más tiempo en la parra antes de lograr la pasa 

como tal. 
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17. ANEXOS

Enumere y nombre los anexos en una lista. Los nombres de los anexos deben ser iguales 
al nombre de los documentos adjuntos.  

N° del anexo Nombre del Anexo 

i Anexo i: Tabla Indicador Código PYT-2018-0726 

1 Beneficiarios del proyecto 

2 Parcelas Demostrativas 

3 Diagnósticos a beneficiarios directos 

4 Propuestas técnico-agronómicas 

5 Evaluación Técnica de los sistemas de secado 

6 Análisis de calidad de pasas 

7 Estudio de mercado internacional 

8 Informativos (Fichas Técnicas) 

9 Modelo de negocio asociativo de producción de pasas 

10 Pasas procesadas y empacadas 

11 Informes de desarrollo de arquitectura de marcas 

12 Envío de muestras a recibidores externos 

13 Estudio de costeo de envío de muestras y desarrollo de marca 

14 Actividades de difusión 

15 Registro de visitas a terreno 

16 Boletín Manejo de Vides para la Producción Exclusiva de Pasas 

17 
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