Andlisis y conclusiones del Proyecto.

“Estrategia para el incremento de la rentabilidad del rubro ovino de carne, en miras de la
insercion de los pequeiios agricultores a la exportacion, en explotaciones de la precordillera de
Nuble.”

Objetivo General

Desarrollar una estrategia para el incremento de la rentabilidad del rubro ovino de carne a
través de la adopcion de un paquete tecnoldgico, orientado a ofertar un producto de calidad, en
miras de de la insercién de pequeiios agricultores a la exportacion.

Obijetivos Especificos

1. DiseRar y establecer un modelo productivo semi intensivo, econdmicamente
viable y que incorpore Buenas practicas ganaderas y que de cémo resultado un
producto de alta calidad y estandar.

2. Mejorar las capacidades de gestion predial y comercial de los productores
ovinos de carne del territorio Laja Diguillin.

3. Difundir y transferir los resultados del proyecto a otros productores,
profesionales, industria, instituciones del estado entre otros.

RESUMEN EJECUTIVO DEL PROYECTO:

El objetivo del proyecto fue ddesarrollar una estrategia para el incremento de Ia

rentabilidad del rubro ovino de carne a través de la adopcion de un paquete tecnoldgico,
orientado a ofertar un producto de calidad, en miras de de la insercion de pequefios agricultores
a la exportacion. En este aspecto se disefid y establecié un modelo productivo semi intensivo,
econdmicamente viable y que incorporé Buenas practicas ganaderas y que de cdmo resultado un
producto de alta calidad y estandar. Asi como también, el proyecto traspaso los conocimientos vy
métodos directamente a los productores asociados con la finalidad de mejorar las capacidades de
gestién predial y comercial de los productores ovinos de carne del territorio Laja Diguillin. Y
finalmente el proyecto tuvo como meta el difundir y transferir los resultados del proyecto a otros
productores, profesionales, industria, instituciones del estado entre otros.

El proyecto concentra dos grandes tipos de resultados: los de caracter técnico y los del
orden econémico.

En lo referente al los aspectos técnico productivo se logré demostrar que a través de un
paquete tecnoldgico que transfiere en forma priorizada los conocimientos suficientes para
ejecutar labores técnicas con los ovinos es viables. Que el paquete tecnoldgico implementado en
estos predios permitié mejorar los indices productivos y econémicos de las explotaciones. Lo hace
altamente replicable porque los productores de AFC del proyecto crecieron significativamente con
apoyo dado por INDAP a través de sus programas regulares en donde los reproductores
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concursaron afo a afio. Adicionalmente los productores comenzaron a disefiar e implementar una
redireccion de sus sistemas productivos hacia la produccion de reproductores, incorporaron
herramientas tecnoldgicas como la inseminacién artificial via laparoscopica y el diagnostico
ecografico de prefiez, manejo de lotes de alimentacion, manejo de lotes o grupos de reproduccion,
entre otros. La difusion del proyecto planteada inicialmente como una transferencia directa desde
productor a productor tuvo claros efectos positivos en la adopcion y también permitié
interesantes contactos de con clientes (compradores) que concretaban su compra posterior a la

visita a los predios.

Los objetivos del proyecto se lograron, tanto en los aspectos de mejoramiento de las
capacidades productivas prediales como en el incremento de los parametros econémicos a través
de la intensificacion o aumento de carga por hectarea.

En relacién al incremento de la carga por hectarea, se obtuvo un crecimiento de 5,7 eo., 6
eo y 3,9 eo, en el predio 1, 2 y 3 respectivamente; lo que se traduce en un crecimiento de
290%,295% y 237%. Es importante sefalar que algunos parametros se vieron negativamente
afectados durante el aio 2008 dado las condiciones de sequia vivida desde noviembre de 2007 a
junio 2008.

En relacion a los hitos se lograron:

e aumento de carga /ha,

e aumento del % ventas formales

e incorporacion de manejo de doble encaste

e facturacion de venta afo 1 a comprador vinculado a través del proyecto
e incremento rentabilidad del rubro (situacién con y sin proyecto)

e modelo semiintensivo operando sustentablemente

En relacidn a la rentabilidad del sistema, se observé un crecimiento del margen bruto
generado por el rubro del orden del 255% en el aiio peak en el predio 1, del 482% en el predio 2 y
del 338% en el afio peak del predio 3. Esto se ve reflejado en un mayor retorno del negocio
expresado en $1.472.342 de margen bruto y $92.600 margen bruto/ha en el predio 1; en $924.146
de margen bruto y $85.411 margen bruto/ha en el predio 2 y $1.670.174 de margen bruto y
$111.345 margen bruto/ha en el predio 3.

Se destacan el gran nimeros de productores y profesionales irradiados durante la
ejecucion, la incorporacién de técnicas reproductivas de vanguardia, los parametros técnicos y
econdmicos positivos a pesar de haber pasado un afio de sequia, el incremento de masa vy la
diferenciacion de sus productos por calidad, la profesionalizacion de los productores tanto en el
manejo técnico comercial.



Conclusiones en relacion de los resultados alcanzados:

El proyecto se desarrollo en el contexto de los programas de apoyo y fomento disponibles
para la agricultura familiar campesina (AFC) como es el caso de los programas de INDAP y crédito
ademas de los servicios financieros de Banco Estado.

Se considera determinante la relacion de los productores con una Empresa Asociativa
dado que se establecen una serie de relaciones comerciales y de apoyo en distintos ambitos como
contactos comerciales, prestacion de servicios de maquinarias, provision de insumos, acceso a
tecnologias, acceso informacion, entre otros.

Por otra parte se ha considerado gravitante la existencia y acceso a programas de
incentivos como es el caso del Sistema de Incentivo a la Recuperaciéon de Suelos Degradados,
Proyectos de Desarrollo de Inversiones y el acceso al financiamiento tanto de INDAP como de
Banco Estado, los que fueron un aporte significativo para lograr los resultados del Proyecto, asi
como la existencia del programa “servicio de Asesoria Técnica SAT Predial” de INDAP para
asegurar la continuidad y consolidacidn del rubro.

Se considera que la replicabilidad de la iniciativa debe estar en funcion de los factores y
consideraciones mencionadas.

A continuacion se presenta un cuadro con resultados que representan un incremento
significativo en los parametros relevantes de la produccién Ovina producto del desarrollo del
Proyecto.



Resultados esperados y los resuiltados obtenidos como promedios durante los aiios de intervencion.

Aplicacion paquete tecnolégico semi intensivo Meta Final | Predio 1| Predio 2| Predio 3 Promedio
1 informe por
Informe productores productor
Porcentaje prefiez (%) 95 Se evalué % fertilidad
Tasa de paricion 122} 1383 117,0 128,0 128,0
1,28 promedio
Prolificidad rebafio 1,42 1,30 1,30 1,34
Tasa fertilidad 0,95 102,6 105,0 93,3 100,3
% partos multiples 0,3 42,0 30,3 36,8 36,37
Tasa mortalidad de madres 0,05 0,03 0,02 0,02 0,02
Tasa destete 116 133 105 114 117
3 examenes anuales
Examen clinico reproductivo machos 3 por predio por 3 afios
En doble encaste 30
Concentracién de encaste 40 dias macho, encaste
Borregas con madurez zootécnica antes del
encaste (%) 95 95
Actividades del paquete tecnolégico implementadas
(%) 85 97
Condicién corporal hembras preparto (%) Segun 80 3.1 Promedio rebafio 3
Carga animal/ha
Unidad 1 55 N 5.7
Unidad 2 53 3,9 3,9
Unidad 3 6,6 6,0 6,0
Aumento de carga (%)
Unidad 1 344 290
Unidad 2 256 237
Unidad 3 230 295
Kg carne /ha
Unidad 1 275 207
Unidad 2 265 152
Unidad 3 330 295
Kg de carne /oveja parida 42 49,71 - 45,6 47,9 47,73
Peso nacimiento (Kg) 3 4,7 4,08 413 43
Peso destete (Kg a los 100 dias) 23 23,6 34,27 29,0 28,96
GPD (Gramos) 200 189 302 249 246,67
Tasa de mortalidad crias 0,05 0,03 0,08 0,09 0,07
Praderas establecidas (%) en relacién al predio 70 75 80 65 733
Animales adultos identificados y registrados (%) 70 100 100 100 100
Normas BPG implementadas (%) 50 80 80 80 80
N° predios PABCO OVINO 3 3 3 3 8
Uso de registros (%) 70 70 70 70 70
N° de ventas / compras asociativas 1 2 2 2 2
N° de vinculos comerciales formales 3 10
Toma de decisiones del productor (%) 70 80 80 80 80
N° de productores que acceden a informacion del
proyecto 95 500

Otro aspecto concluyente, aparte de los resultados productivos alcanzados en el Proyecto,

ha sido la incorporacién del modelo en el esquema de intervencion para los programas SAT Predial
que SOCODER desarrolla con productores ovinos.




Un aspecto no evaluado es el grado de incorporacion de estas tecnologias en los grupos
de productores que visitaron la experiencia.

Finalmente podemos indicar que la replicabilidad de las acciones del Proyecto no presenta
mayores dificultades en la adopcidn de las practicas y tecnologias sino que esta en funcion del
entorno de apoyo y la posibilidad de tener acceso a los instrumentos dispuestos para el desarrollo
de la actividad.
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