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INSTRUCTIVO PARA LA PREPARACION DEL
INFORME TECNICO Y DE DIFUSION

1. OBJETIVO

El objetivo de este informe es el de describir, analizar y evaluar la forma en que se desarrolio Ia
propuesta, tanto desde el punto de vista técnico, como de Su gestion administrativa y de las
actividades de difusion realizadas. Especificamente, en este informe se deberin describir las
visitas y tecnologias conocidas durante la Actividad de Formacion, y junto con eso también se
debera contemplar un andlisis y reflexién respecto a los conocimientos adquiridos‘ en la
actividad y su aplicabilidad concreta en el pais o en lugar de origen del participante, incluyendo
los desafios o limitantes que se presentan para su incorporacion.

Adjunto al informe se deberd entregar una copia de todo el material o documentacién
recopilado durante la Actividad de Formacion, incluyendo copia del material audiovisual.

E!l informe debera adicionalmente describir las actividades de difusién realizadas, de acuerdo
con el programa de difusion comprometidc en su propuesta, adjuntando el material y
documentacién utilizada y entregada a los asistentes en dichas actividades.

2. PLAZOS Y ENTREGA DE INFORMES

Luego de terminada la actividad de Formacién y del regreso del participante, éste y/o la Entidad
Patrocinante tienen un plazo maximo de 2 meses para realizar las actividades de difusion
comprometidas en la propuesta. Después de realizada la Gitima actividad de difusion
comprometida, disponen de un plazo maximo de 15 dias para la entrega a FIA del Informe
Técnico y de Difusién.

Estos plazos estan especificados en el contrato de ejecucitn respectivo y en la eventualidad de
que exista un imprevisto que no le permita al participante y/o Entidad Patrocinante cumplir con
dichos plazos, éstos deberan justificar y solicitar por escrito a la Direccién Ejecutiva de FIA la
posibilidad de promogar los plazos estipulados, los cuales se autorizardn en la medida que
existan una razén clara y justificada.



En la eventualidad de que los compromisos antes sefialados no se cumplan, se proceders a
ejecutar la garantia respectiva y el participante quedara imposibilitado de participar en nuevas
iniciativas apoyadas por los diferentes Programas e instrumentos de financiamiento de FIA.

3. PROCEDIMIENTO

Los informes deben ser presentados. preferentemente en disquet o disco compacto y
obligatoriamente en papel {tres copias} de acuerdo a los formatos establecidos por FiA, en la

fecha indicada como plazo de entrega en el contrato firmado con el participante y/o Entidad
Patrocinante. Los formatos de dichos informes (impresos y en disquet) son entregados por FIA
al postulante o part}cipanie dela propueéta a través de este instructivo.

Los informes deberan ser dirigidos a las oficinas de FIA ubicadas en Avenida Loreley 1582, La
Reina, Santiago, y podran entregarse personalmente en dichas oficinas en horario habit o
enviarse por correo a domicilio en forma oportuna para que llegue en el plazo establecido.

El FIA revisara los informes y dentro de los 45 dias habiles siguientes a la fecha de recepcién
(plazo maximo) enviara una carta al responsable de la propuesta o participante, informando su
aceptacion o no aprobacién. En caso de no aprobarse el informe FIA comunicara en detalle las
razones de dicha decisién. El responsable debera corregir los reparos u observaciones que
motivaron el rechazo, dentro del piazo determinado por el FIA.
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4. CONTENIDO Y FORMATO

La informacién presentada en el informe de avance técnico y de difusién debe ser presentada
en un lenguaje claro y estar directamente vinculada a ia informacién presentada en el informe

financiero, siendo totalmente consistente con ella.

El informe debe incluir o adjuntar los cuadros, graficos, fotografias y diapositivas, publicaciones,
material de difusién, material audiovisual y otros materiales que apoyen o complementen la
informacion y analisis presentados en ef texto central.
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El informe de avance técnico y de difusién debe incluir a lo menos informacién sobre todos y
cada uno de los puntos mencionados a continuacion, y siguiendo en lo posible el orden
indicado.

Es importante contar con toda la informacion que se solicita, como por ejemplo, los
antecedentes de los participantes en las actividades, informacién relevante para FIA. El envio
de la informacién incompleta puede ser motivo de no aprobacién de este informe.



CONTENIDO DEL INFORME TECNICO Y DE DIFUSION

Fecha de entrega del Informe

30 de Junic de 2005

Nombre del coordinador de Ia ejecucion

Carlos Alberto Guzman Ugalde

ll Firma del Coordinador de la Ejecucion .

1. ANTECEDENTES GENERALES DE LA PROPUESTA

Entrenamiento en cosecha, proceso y comercializacién de Peonias en Holanda.
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Con el objetivo de optimizar el uso y rendimiento de la mano de obra en cosecha de Peonias,
mecanizar procesos de packing y comenzar a abrir ef mercado Europeo para peonias Chilenas
se solicito este entrenamiento en Holanda.

Los objetivos fueron cumplidos a cabalidad, toda vez que se desarrolio el programa completo
segin el plan original que fue el siguente:

Participacion en cosecha ,packing ,manejo en cdmara de frio y despacho de Peonias.
Participacién en Comercializacion de Peonias.

Revisar maquinaria para automatizacién de procesos de packing.

Conocer nuevas variedades de Peonias en el mercado.

Establecer contactos comerciales para colocar flores y comprar rizomas.

En la fecha de amibo del suscrito a Holanda la cosecha de Peonias de dicho pais estaba
comenzado,con lo cual me pude incorporar rapidamente a las faenas de cosecha,packing y
despachos. A pesar de las restricciones legales que prohiben trabajar a los extranjeros,se me
autorizo a participar activamente en las labores toda vez que era una persona mas sin costo
para el propietario. (FOTO)
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con densidades aitas de 10.000 a 12.000 o mas plantas por hectarea,sin riego,las labores
culturales son todas mecanizadas debido al alto costo de mano de obra.

Para la cosecha ias flores se cortan con cuchillo lo cual otorga mas rapidez que con tijera y un
corte mas limpio sin dadar los tejidos del tallo.(FOTQ)

Ei rendimiento es de 300 flores por hora por persona en condiciones normales y con una
persona con cierta experiencia. No hay mayor riesgo de cortes en las manos al conocer fa
técnica de uso de! cuchillo, pero siempre es preferible proteger con vendas los dedos puigar e
indice. Traje cuchilios de muestra.

El transporte de las flores desde el cultivo al packing es realizado sobre un pallet montado en
los brazos hidraulicos de un tractor pequefio.(FOTO)

Esla etapa cada cual la hace con los medios que disponga y no necesariamente debe ser un
tractor.
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El proceso de packing se realiza en combinacién manual Y mecanizada. Iniciandose con Ja
descarga de las flores desde el pallet y su ubicacién sobre mesones de acero inoxidable y
movibles (con pequenas ruedas). (FOTO)
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No hay seleccién de flores por tamafio de boton ni por estado de madurez ,ni por color ni por
largo de vara. Solo se juntan cinco flores en un ramo se empareja ia altura de los botones y se
Coloca en la cinta de la maquina que ata los ramos,los corta a un largo determinado que en este
caso fueron 85 cms para la variedad Sarah Bernard y 50 cms. para Pescher (blanca,aromatica)
y los cuenta. Al final de la cinta transportadora de la maquina se reciben y colocan en baldes
plasticos (buckets) (FOTO) con poco agua y adicionando Chrisal { desinfectante del agua que
evila descomposicién de la misma y mejora la capilaridad)

especialmente diselados para las flores en cantidades de 12 ramos de cinco flores cada uno
por balde (60 flores) Estos baldes se colocan a su vez sobre un carro (troley) de aluminio y
especiaimente disefiado para las flores (FOTQO)
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en tres pisos y a razon de 9 baldes por piso con un total de 27 baldes por carro llevando 1,620
flores de esta especie.

Toda la logistica del negocio de las flores en Holanda esta disefiada Y preparada para que
funcione un sistema lo mas simple y rapido posibte resguardando en todo momento la calidad
del producto. (Se explicara mas adelante)

Una vez ileno el carro se lleva a la camara de frio con temperatura de 2 a 3 grados Celsius.
(FOTO)

Una vez terminada la faena del dia se hace un resumen que equivale a un packing list y se
avisa a la subasta para que envfe el camion en la noche.

A partir de las 9 pm y hasta las 3 0 4 am un camion refrigerado, con plataforma autocargante
pasa a buscar los carros (FOTO)
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Jos embarca ef mismo chofer y los lleva al recinto de subasta donde deben estar ingresados y
registrados a mas tardar a las 5 am. A las 6 am comienza la subasta y las flores se venden y
se destinan a los diferentes mercados de Europa y el mundo. (FOTO)

En materia comercial se pudo establecer contacto con un trader recomendado y de muy buen
prestigio, interesado en recibir y vender Peonias Chilenas en contraestacion. El Sr Jan Strijker,
con mas de 20 afos de prestigio en la subasta de Flora Holland (segunda en importancia
despues de Aalsmeer) su labor consiste en recibir las flores desde el extranjero en su propio
packing ubicado en el mismo recinto de la subasta ,hacer los tramites de importacién, sacar las
flores de cajas ,seleccionar las apropiadas,hidratar,colocar en baldes y presentar a la venta en
subasta. Previo a ello se preparan los clientes con un anuncio que habra peonias Chilenas en
fos préximos dias.

Para que este sistema funcione es imprescindibie llegar con la calidad de flores requerida por el
mercado y presentar a la subasta solo lo que cumpla este requisito.

Los problemas que hemos tenido hasta el momento con las flores Chilenas vendidas a bajos
precios en Holanda en la temporada 2004 son basicamente por mala presentacién con lo cual

12




GOBIERNO DE CHILE
FUNDACION FARA LA
PINCVACION AGRARIA

nos hemos ganado un prestigio de proveer de flores de segunda calidad. esto habra que
mejorarlo a partir de este afio, cumpliendo con una estrategia bien disefiada, negociando con
un recibidor en Holanda enviando flores de la calidad habitual de exportacion y cumpliendo
puntuaimente con los envios.

En terminos de comercializacion se pudo apreciar que hay un buen mercado e interes por las
peonias Chilenas en contraestacion. Holanda produce en su temporada aprox 30 millones de
varas de peonias las que se tranzan en su mayoria en subasta o bien en direct handling pero
avalado por la subasta. Esta cifras indican que si hay espacio suficiente para la produccion
Chilena de los préximos 5 aflos con estimada en 2 a 3 millones de varas destinadas a dicho
mercado.

Se realizaron dos visitas a la subasta de Flora Holland en Rijnsburg, la pimera con el Sr Bierma
mi anfitriGn para conocer como se vendian sus flores en cuya cosecha y proceso pude
participar directamente y las segunda con el Sr Jan Strijker importador Holandes con quien
pude asistir a las subasta desde la tribuna de compradores y participar de todo el proceso de un
remate completo. De 6 am a 11am.

l.a primera visita a Flora Holland incluyo una reunion del Depto técnico y de control de calidad
con 7 productores que estaban entregando flores de Peonias en ese momento y que tenian
interes por mejorar algunos aspectos de la calidad de su producto. Se revisaron todas las flores
de cada uno de los interesados constatando diferencias en calidad y sobre todo en punto de
corte que muchas veces fue en extremo apretado con los consiguentes problemas posteriores
de flores que no abren, botrytis, mezclas varietales y otros. Se les explico en detalle a los
productores cual debia ser la calidad que el mercado requeria. Posteriormente se visito el
laboratorio de pruebas donde se chequean con contramuestras todas las partidas de Peonias
(FOTO)
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que se subastan dia a dia y con ello se puede demostrar graficamente cuando hay problemas
técnicos con las flores. Se pone cada muestra en dos floreros uno con agua y otro con agua y
chrysal (desinfectante y mejorador de la traslocacion del agua) en un recinto con alta
luminosidad y temperatura adecuada,las flores deben abrir y mostrarse en dos a tres dias.
Aquellas que tienen problemas generan un aviso rapido al productor para que rectifique y
mejore su producto. Esta gestion no tiene costo y es un servicio al productor y al comprador
para transparentar y superar los problemas que tambien tienen.

Las actuales variedades plantadas en Chile tienen su mercado abierto en Europa y no
necesitan debutar en las ventas. Siempre habra que considerar incorporar nuevas variedades
de colores amarillos o naranjos a objeto tener producciones mas exclusivas lo cual es un buen
argumento de venta.

La estrategia de ventas debera considerar mejorar la imagen y el prestigio de calidad de las
peonias ( y otras flores) Chilenas, actuando a travez de un importador y presentador en la
subasta, quien recibe, clasifica, hidrata y prepara para entrar en subasta ,dicha empresa o
persona debera tener una buena reputacién en la subasta y hacer los anuncios previos
promoviendo las flores Chilenas en contraestacion. La puntualidad en el envio de las flores
como asi tambien cumplir con ias cantidades comprometidas es parte fundamentat del éxito de
los precios de venta. Envios programados y no cumplidos causan un problema grande en la
cadena comercial de las flores ya que muchas veces se cierran negocios en forma anticipada.
Por lo tanto seré preferible exceder las cantidades comprometidas que faltar a ellas.

Los pagos son a 7 dias desde producida la venta y las comisiones y gastos de subasta del
orden del 10% a esto se agregan los gastos de fletes desde Chile. Los niveles de precios que
son dable alcanzar pueden fluctuar entre 0,6 y 1,0 euros por vara vendida con un 30% de dicho
valor en costos totales. Estas son cifras gruesas que flucturan en funcion de calidad de flor
variedad y epoca del afio.

Las expectativas de precios son menores que en el mercado Usa pero tiene la ventaja de
contar con mercado altemative lo cual descongestiona y mantiene los precios y que paga
| practicamente al contado. Lo cual no ocurre en Usa cuyo pago demora 45 a 60 dias lo cual
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incide muchas veces en un alto riego para el productor cuande se generan quiebras de las
empresas comercializadoras.

En ‘cuanto a magquinaria se visito en compaiiia del Sr Bierma la empresa Bercomex (FOTOS)

en Hoorn a 20 minutos del aeropuerto de Amsterdam, a objeto conocer de un fabricante de
maquinarias que permiten autornatizar y acelerar los procesos de packing. Bercomex se dedica
a la fabricacién hace 40 aflos de maquinaria especializada para el proceso de flores y
hartalizas, cuenta con prestigio intemacional ,maquinaria y representantes en casi cien paises .

El interes principal fue por la maquina atadora de ramos que permite agilizar ef proceso de las
flores sin bajar la calidad imprimiéndoie un ritmo de trabajo al personal del packing en funcion
de la velocidad de la maquina. La capacidad de esta maquina en condiciones normales es de
5.000 flores por hora con lo cual se pueden lograr procesar grandes cantidades de flores en
poco tiempo lo cual repercute en una buena calidad del producto, y en et cumplimiento de los
embarques comprometidos y permitira en el futuro proximo poder exportar la gran cantidad de
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flores de corte que se pravee producir en la zona Sur de Chile.

El costo de una maquina reacondicionada en fabrica es de 13.000 euros mas flete e
importacién. El valor nuevo es de 25.000 euros FOB Holanda. Quedaron establecidos los
contactos para quienes tengan interes o necesiten de mayor informacion.

En cuanto a nuevas variedades de Peonias se visito el cultivo del Sr Jaap Looder en los
alrededores de Amsterdam,para apreciar la floracion de la nueva variedad Sarah Bemard roja,
(FOTO)

la variedad Dichese de Nemours de color blanca y muy apreciada en Europa,la variedad Red
Chamn (roja)que esta muy de moda,la variedad Flame que tien buen mercado y otro sin fin de
variedades dentro de un jardin varietal cuyo objetivo es preduccién de flor cortada y venta de
rizomas. Dentro de las variedades amarillas Gold Mine tiene precios muy altos que bordean los
2 euros por vara,pero a la vez el rizoma tambien cuesta aprox 30 euros,lo cual la hace poco
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comercial,

Un segunda visita al productor Sr Ben de Vieger,nos pemitié conocer un manejo distinto al
habitual en Holanda,realizado con mas precision y apuntando solo a productos de calidad
Premium . Ei Sr de Vlieger es productor de bulbos de flores y Peonias,con un mix de variedades
muy normales un proceso cuidadoso y exigente seleccién obtiene una muy buen calidad de flor
y alcanza precios en aprox un 20 a 30% superiores a la media de la subasta.

Este productor se asemeja mas a lo que hacemos en Chile toda vez que dedica mas tiempo y
manc de obra en el proceso y seleccién de las flores en el packing con elio su presentacion a la
subasta es optima y sus precios superiores lo que demuestra en gran medida que esa deberia
ser parte de nuestra estrategia para vender flores Chilenas por dicha via comercial,

El 'anﬁtrién Sr Johan Bienna,tiene dentro de su mix varietal la variedad Pecher, blanca,
temprana, aromética, productiva y de tamafio pequefio (viaja bien) Esta puede ser una buena
altemativa para incorporar mas blanco a nuestra oferta Nacional de flores. (FOTOS)
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Respecto de contactos comerciales y estrategia para abordar con éxito el mercado Europeo.

Se puede afirmar que los problemas de precios que han tenido hasta el momento las Peonias
Chilenas se deben en gran medida a la deficiente presentacién en la subasta.

Es perfectamente factible lograr precios de 0.6 a 1,0 por nuestras Peonias de variedades
normales en contraestacion con un gasto total del orden del 30% de! valor de venta, La
estrategia pasa por tener un recibidor serio en Holanda que tenga buen prestigio por calidad en
la subasta y que promueva y reciba las flores las hidrate,coloque en buckets, venda y retorne
los dineros. Para dichos efectos se contacté al Sr Jan Strijker quien a travez de la Empresa
Chilena Novazel estd interesado en intermediar Peonias Chilenas y que cumple en mi opinién
con los requisitos de prestigio y seriedad necesarios y convenientes para nosctros,

La experiencia e informacion recojida en este entrenamiento en Holanda permitira conocer la
forma de optimizar nuestros procesos de flores por la via de incorporar préximamente la
mecanizacion a nuestros procesos de packing.

En cuanto al mercado Europeo se conoci6 en detalle cuales han sido nuestras falencias hasta
el momento, como deben superarse vy cual es la forma de acceder a precios normales con
nuestra flores,

Respecto de nuevas variedades quedo claro cuales son las variedades mas conocidas y
aceptadas en Europa y los aitos precios que pagan por las variedades modemas,

Los objetivos de !a presente misién fueron plenamente cumpilidos e incluso se logré obtener
algunos conocimientos adicionales.

Los contactos quedaron hechos a nivel comercial ya sea para importar magquinaria de
automatizacion de packings,venta de flores e importacién de rizomas.

Como resultado adicional se logrd afianzar el intercambio con los anfitriones y productores Sr
Johan Bierma y familia quienes actuaran a futuro como exportadores de rizomas a Chile
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ofreciendo un producto de buena relacion precio-calidad. Coordinando con ellos una proxima
visita a nuestro pais en Diciembre del presente afio a objeto participar en su cosecha de
Peonias en el sector de Puerto Varas y visitar el proceso y cosecha en Botanica Sur .Su interés
es conocer mas de nuestras condiciones de cultivo, manejo , rendimientos y despachos a larga
distancia. Con ello se genera un intercambio agil y muy util para los productores Nacionales.

La apiicabilidad de los procesos de automatizacién pasa por la inversién en maquinaria y su
importacién. Es poco probable que se lleque a desarollar dicha tecnologia en Chile adn por
razones de volumen de produccion y mercado.

Los productores Chilenos cuando sea oportuno y necesario harén e} esfuerzo por incorporar
estas tecnolegias. Dichos plazos van en relacién directa con nuestros volumenes de produccion
los cuales se prevee creceran rapidamente dentro de los préximos tres afios.
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Uno de ios aspectos importantes detectados fue el laboratorio de control de calidad de la
subasta,donde se testean todas las flores vendidas con énfasis en la flor de Ia temporada.Esto
permite detectar los problemas de calidad a nivel del productor y rectificar aun durante la misma
temporada. Esto redunda en asegurar la calidad de las flores a los compradores y evitar
discusiones sobre supuestos no desmostrables. Todo queda registrado y demostrado en
cuestion de 5 dias. Este es un punto importante que se puede incorporar a nuestra floricultura
Nacional y que actuaimente se hace parcialmente a nivel individual pero en condiciones muy
diversas.

Una nueva actividad de interés se puede generar si se puede conseguir realizar un
entrenamiento en el Depto de control de calidad de las subastas, esto puede significar
incorporar un criterio uniforme para nuestra calidad exportable de flores a atravez de una o dos
personas que tengan interés en aprender mas sobre clasificacion y calldad de todo tipo de
flores de corte, follajes y otros.

3. ASPECTOS RELACIONADOS CON LA ORGAN!ZACION Y EJECUCION DE LA
PROPUESTA -

1/06/0 |Liegada y reconocimiento Conocer el lugar e interiorizarse | Lelystad
5 de la forma de trabajo.
2/06 Cosecha de Peonias Aprender del sistema de|Lelystad

cosecha Holandes.

3/06 | Cosecha y fotografia Aprender del sistema de|Lelystad
cosecha Holandes y grabar
imagenes para mostrar en Chile.




4/06 al| Packing de Flores Aprender de automatizacién de|Rinjsburg,Amsterda
15/06 packing. m.
. Despacho de Flores a
subasta Aprender de despacho de flores
sin embataje.
Commecializacion en subasta

Apreciar niveles de precios de
venta por distintas calidades y
variedades de Peonias.

6/06/0 | Visita a Jaap Looder Conocer Peonia sarah Bemard| Amsterdam

5 : roja,

8/06/0 | Participacién en subasta Flora | Conocer y entender la subasta Rinjsburg;Amsterda

5 Holland con Jan Strijker desde la tribuna de{m
compradores.

9/06 | Reunion con Jan Strjker Comercializacion de Peonias|Rinjsburg,Amsterda
Chilenas temporada 2005 y|m
futuro.

10/06/ |Visita a productor Ben de|Establecer contacto con

05 Viieger productor de reconocida calidad | Abbenes,Amsterda
en la subasta ,exportador y|m
posible proveedor de rizomas

Se realizaron todas las actividades previ's‘tas y algunas adicionales que se gestaron a partir de
los contactos consegquidos en la estadia.

Las fotografias se incluyen en el informe previo.
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. Infoaaplo
Jaap Lodder Jaaplodder Propietario 50607851 ddderni
Bensflow
B y S Flowertrade Jan Strijker Gerente y ¢o0|06 ggstbuszgo.i% ﬁ:;;deho
Holland BV. Propietario 515168606 Rinjsburg @flowerw
eb.nl
Hoofdweg 1497 |, ..
. Viieger.ex
De Vlieger Export . - 06
BV Ben de Vliieger | Propietario 53503595 | 2157 PA I%ortr@wor;
Abbenes online.n
Holenweg info@ber
. Gerente 06 a
Bercomex Huub Cassius exportaciones | 54255720 ; c,):) ?n24 PB lc’;nomex.co

Foto Incluida en el informe
Libro No
Diapositiva No
CD No
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.COMa: pubhcacmnes charlas semmanos u olras'actlwdades szm:lares comparando con eif

tablecido- m:csalmente en: la. propuesta -Se, debera tamblen descrtblr y adjuntar
ifusion prep' rado ylo dlstnbutdo‘en_dlch s ac _vndad 8.

Con fecha 15 de Julio de 2005 se realizé una charla y exposicidn sobre los resultados de |a
presente propuesta a objeto transferir los conocimientos adquiridos a 20 productores de
Peonias de la zona de Osorno y 5 interesados en el tema.

Lugar recinto de exposiciones SAGO,0Osomo
Se presentd los datos en data show.
Expositor Carlos Alberto Guzméan Ugalde

Se tratd de una actividad abierta a todos los interesados, invitdndolos a travez de citatorio de la
Asociacién Gremial de Productores de Peonias.

Cobertura de prensa local.

Con fecha 19 de Agosto de 2005 se realizo un dia de campo en predio Caipulli de CA Guzman
U. (Boténica Sur) con 30 productores de Peonias e interesados en el negocio.

Lugar Km 4,5 Camino Caipulli,Osorno
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Se presenté en terreno las técnicas empleadas en el manejo del cultivo y se explico las
técnicas de packing mecanizado y sus ventajas para lograr manejar grandes volimenes de
fiores en el futuro proximo,se analizé el lay out del packmg en Caipulli y el lugar de ubicacién
de la maquina a futuro.

Expositor CA Guzman U.

Invitacién a travez de citatorio de la Asociacién Gremial de Producores de Peonias.

Cobertura de Prensa local.
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Exposicion Entrenamiento en CA Guzman U 45 minutos
cosecha,proceso y
comercializacion de Peonias en
Holanda

Dia de Campo Idem anterior CA Guzmaén U. 2 horas

Andres Valdivia Cerda; Femando Sommer S.; Jorge

Gonzalez G, Anja George; Carin von Ungemn S.;
Alejandro de Karstow; Enrique Midleton; Consuelo Saez;
Alicia Rosembreg; Gladis Franco; Carmen Fuschlocher;

Nombre

Willem Blerma; Katia Pinninghoff,Lorena Pinninghoff;
Claudia Soriano; José A Martinez; Alejandro Montesinos

A



i GOBIERNG DE CHILE
FUNDACION PARA LA
INNOVACION AGRARA

Vasquez; Nelson Cueto; German Kompatzky; lvonne
Ercilla; Cristina Krahmer,Victor Frolich ;Elizabeth
Manzano; Inge Shloer: Julia Navarro Cotton; Cristian
Valdivieso S. |

Interesados

Dieter Konow ; Cristian Konow, Alejandro Cox; Eduardo
Engler; Julio Valdivia ,Jan Roots, Jacobus Koster.

Apellido Paterno

Apellido Materno

RUT Personal

Direccidén, Comuna y Regién

Fono y Fax

E-mail

Nombre de la organizacién, empresa o
institucion donde trabaja / Nombre del
predioc o de la sociedad en caso de ser
productor

RUT de la organizacion, empresa o
institucién donde trabaja / RUT de la
sociedad agricola o predio en caso de ser
agricultor

Cargo o actividad que desarrolla i

Rubro, drea o sector a la cual se vincula o
en la que trabaja




Las dos primeras actividades de difusién del presente entrenamiento han sido consideradas
exitosas y muy interesantes por los participantes, lo cual se ha evaluado principalmente a
travez de la ronda de preguntas al final de las exposiciones.
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Recepcion en pais o regién de destino segln lo X
programado .
Cumplimiento de reserva en hoteles X
Cumplimiento del programa y horarios segun o X
establecido por Ia entidad organizadora

Facilidad en el acceso al transporte X
Estimacién de los costos programados para toda la X
actividad

a) Efectividad de la convocatoria

b) Grado de participacitn de los asistentes (interés, nivel de consultas, dudas, etc)

c) Nivel de conocimientos adquiridos en f,uncién de lo esperado (se debe indicar si a actividad
contaba con algtin mecanismo para medir este punto)

d) Calidad de material recibido durante la actividad de formacion

' En caso de existir un item Malo o Regular, sefalar los problemas enfrentados durante el
desarrollo de la actividad de formacion, fa forma como fueron abordados y las sugerencias qQue
puedan aportar a mejorar.



@) Nivel de adecuacién y facilidad de acceso a infraestructura/equipamiento necesario para el

. logro de los objetivos de la actividad de formacion.

)

indique las materias que fueron mas interesantes, mas desarrolladas a lo fargo de la
actividad de formacién y las que generan mayor interés desde el punto de vista de la
realidad en la cual se desenvuelve el participante.

g) Problemas presentados y sugerencias para mejorarios en el futuro

a) Apoyo de la Entidad Patrocinante (cuando corresponda)

bueno regular maio

Justificar:

b} Informacién recibida por parte de FIA para realizar la postulacién

__x__ amplia y detallada aceptable deficiente

Justificar:

La postulacion del suscrito al presente grograma fue muy ajustada dentro del plazo y solo la
agilidad y buena disposicién de los ejecutivos de FIA en especial et Sr Rene Martorell yla Sra
Cecilia Rojas hicieron posible la realizacién de este necesario entrenamiento en beneficio del
sector productor de Peonias en Chile.

¢) Sistema de postulacién al Programa de Formacion o Promocién (segin corresponda)

__X__ adecuado aceptable deficiente

Justificar:

El sistema de postulacion es apropiado y muy acucioso sin embargo hay muchas cosas que
se repiten en la entrega de informacion lo cual genera perdidas de tiempo para todos los
involucrados. Sugiero el sistema sea simplificado y cen una presentacién muy completa y

27



detallada de los resultados de la actividad.
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d) Apoyo de FIA en la realizacion de los tramites de viaje (pasajes, seguros, otros) (sélo
» cuando corresponda)

_X___ hueno regular malo

Justificar: Muy bueno, un excelente nivel de organizacién y contactos y las comrespondientes
facilidades para quienes somos de Provincia.

e) Recomendaciones (sefialar aquellas recomendaciones que puedan aportar a mejorar los
aspectos administrativos antes indicados)

f) Estan en item anterior.
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ECONOMIA Y NEGOCICS

OSORNO, Domivgo 17.dz julloaai20i

o4

"J Pese a 1nenores
precios pagados
por los mercados
g internacionales,
el rubro se con-
B solida como uno
gic los mids impor-
tantes en la pro-
l_.:incia de Osorno.

na dulce temporada.

g I Asi se puede definir

la recién concluida

. etapa, para uno de

os sectores mds emergentes y
résperos de la regién. Segin
datos del comercio exterior
le Odepa, mds de 12 millo-
.cs de délares arrojaron los
erries a la Décima Regi6n de
.0s Lagos durante el ejercicio
.004—2005, cifra que llend las
xpectativas que los produc-
ores y empresarios del rubro
..man puestas,
Esto, pese a un escenario que
e caracteriz6 con menores
recios pagados por los mer-
-ado internacionales, pero que
10 lermina de exhibir todo el
otencial que tienen para la
ndustria en nuestro pafs.
Zeglin Roberto Giddings, de
gricola Giddings, la que pa-
6 fue una muy buena tem-
rada en todo aspecto. “En
‘?clim.itico, en lo productivo
¢ en los precios de venta del
tcducto”, explict el represen-
'mle de la firma que tiene tres
slantaciones en la provincia y
ue exporté en la temporada
'nas 400 mil bandejas de arén-
lanos, lo que representd unos
millones de délares.
. A su juicio, existe un dierto
:onsenso en la industria que
loy en dia existe una impor-
nte demanda insatisfecha,
mncipa]mcnte en ardndanos
‘rsms, que es lo que a Chile
ds interesa, porque genera
os retornos mds importan-

.as productores se reunleron en el =

'dnh Sago. -

tes”, indic6 el ejecutivo de la
empresa que ocupa el quinto
lugar a nivel nacicnal en en-
vios al exterior.

Y laimportancia de la Décima
Regién y Osomo en particular,
radica en que aunque Chile

hoy es el mayor oferente del

mundo en arindanos frescos,
estdn irrumpiendo otros paises

como Argentina que producen .

entre octubre y diciembre, a di-
ferencia de esta parte del pals
que cosecha entre enero y mar-
z0.

“Esto hace que la zona sea la
ideal para desarrollar un pro-
ducto en contraestacion con
el hemisferio norte y prictica-
mente sin que por el momento
existan competidores fuertes
ﬂue enfrentar, como sf lo ten-

rian los productores de la zo-
na central de Chile, cuyas pro-
ducciones coinciden con las
argentinas, por ejemplo”, dijo.

Lo derto es que hoy en dlaen
la Regidn de Los Lagos existen
cerca de mil 800 hectarcas de
ardndanos, gran parte de cllas
en Osorno. “Conociendo la
realidad, este afio proyectamos
que Ja provincia de Osorno va
a aportar mucho més volumen

" constitucién formal.

La

En sus iltimas etapas constitutivas se en-
cuentra la Asociacién Gremial de Productores
de Peonfas, quicnes se reunieron el viernes en
Osorno para discutir algunos aspectos de su

La entidad hasta ahora estd conformada por’
25 productores del centro y sur de Chile, que
quieren desarrollar un trabajo asociativo para
]  enfocarse a la exportacién de este tipo de flo-

. fes, principalmente a Europa.
cién cuenta con un directorio
que es dirigido por Carlos Alberto Guzmén y -
cuentan con una oferta cercana a las 500 mil
= varas de este tipo de flores, estimdndose.un, .,

400 hectdreas de ‘ardndancs [ ~
se encuentran en produccién
en la provinda de Osomo,
cifra que se- duplicar.i en el

corto plazo. -
-15 trabajndom se requieren
por cada hectdrea sembrada,

-12 mil personas en la pro-
vincia podifan trabajar tem-
poralmente, sélo en arﬁnda-

kilo fue el preclo promedio
de la frambuesas de expor-
tacién.

-1 7 délares (986 pesas) por :

Ardndanos y frambuesas retornaron US$12 millones a la region

'Eemes tuvieron dulce temporada

ja de 10 a 15% en los valores.
“La temporada estuvo dentro -
"% de lo que se esperaba en cuanto
a volimenes, que se pudieron .

cumplir. Los precios fueron al-

= §O- menores, pero era algo que ;-
- ya en.noviembre sablamos que’
** ocurrirfa. Se ve una demanda

estable y los precios dependen

directamente de los’ stock”, re- -
marct el gerente de Framberry S

~ Walter Avila.

quela temporada anterior. Ello’
pues, existen muches huertos .
que estdn sumando nuevas su--

perficies con altos estdndares |
" gembradas en la zona y es una .
*" de las firmag mAs importantes . -
ensu rubro ‘en la regién y el -
’ Durante "esta * temporada ™
. E)mdu]engn'u.l.?’mmneladas -
que representd.retornos supe- . .-
'noresalosS,SmillmdedéIa—' :
'res aproximadamente. [ 4501

de tecm.ﬁcadén" dijo

FRA'MBUESAS

El otro elemento que | forma
‘parte del exitoso presente de *
F berries, son las frambue- |
sas. En tmminos ‘regionales,. .

durantz este afio "retornaron
4 millones de délares en este
producto, que ﬂmcipalmente
se vende conge!

escenario mancado part una ba-

do a Europa, .

fuerte crecimiento en los
La idea es desarrollar una estrategia de lar-
go plazo que haga posible consolidar esta flor ..
como un producto relevante de exportaddn © -
denh'odelmbrodefloresoonadas ’

INTRODUCCION

La introduccidn de las .
stdamlpulsadaporlaFundauonpm ladn- -
novacitn Agraria (FIA) para incentivar la di- -
versificacién.en el rubro de las flores de corte -
en el pais y contribuir asf a mejorar la renta-
bilidad y competitividad de las pezsonas que
trabajan en el sector. '

El gjecutivo argumenté que."'-
y Bélgica se cuentan entre_lns o
compradores ~ de . .

Francia,

principales
frambuesas congeladas de la zo-
na. Sin embargo, la ideas es que

estos destinos puedan ampliar-
se, para lo cual miran a Asia co- -~

mo un potencial cliente. - 7 -

Laem resatimeZ?Ohecﬁl-e;as )

'Productores de flores forman asociacién gremlal"*: :

afios.

.Resumfef‘n

RUTA DE LA ARTESANIA
.EN TEATRO DEL LAGO | .

Teatro del Lagw ¢

Frutﬂlar. “Es dec:u.- las artesanas qu
ertenecen al Proyecto de la Ruta ¢
Artesania, elaboran piezas Gnic
con [as materias primas que las dl
tinguen aphmndo en ellas disefu

asoclados a la msica”, explic6 S
ledad Tuchie(en Ia foto), una de L
encargadas de la iniciativa. .

A su juidio, el tema no es menc
tomando en cuenta que dicho recin
se encuentra desarrollando activid
des. culturales durante todo el aii
“Dentro de este contexto, la Ruta ¢
.1a Artesanda participa con exponsici
nes mensuales de trabajos-y piez:
tnicas de las artesanas que partic
pan”, explict Tuchie.

. Este mes se encuentra exponiend
telares la artesana Lucfa Maquehu
Antes expuso ‘Ruiz, en o
febrerfa en cobre; y Lorena Trihlic
con pintura sobre cerdmica.

EL RAPS MEIORA
SUS PERSPECTIVAS

: 12-mil 400 hectdreas de raps cano
-se sembraron durante la' tempon
"da 2004-2005, cifra que representa
doble del 4rea sembrada con raps ¢
el aflo anterior y confirma el renac
miento del cultivo despusés de su ca
desaparicin hace un par de afios.
¥ Ajuicio de'los expertos, estc tier
“que ver con la existencia ‘dealonmy

nos’tres poderes compradores qu

han mantenide estrecha. vinculacid

con los productores del grano y q
. anunciaron, por contrato, un prec

en délares por tnnelada al momen
de’ la 51embra. .-

SERNAC I.!.AMA A EXIG!R
INFORME DE INTERES'ES

- - El director regit
nal- - del*’ Se:r%:i

& lizd un- o
:lod clientes de L
B -icasas” comercial

.. & exigir a las tiea
: -+, das la informaci¢
dela tasa demberés que lecobra.l
por una compra a crédito. .= ki

"] 7 Esto, luego de conocerse un ﬁt‘ud.

-realizado en’la capital que establec:

o grandadthdasmlatmademh
t 7| réscobrada, y en’

08 CASOS —it
cluso-1a mfraccxén al Interés Méxim
- Convencional (IMC), lo que desen
"bocd en una presentacion judicial é
contra de las multitiendas. -
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 CONOMIA Y NEGOCIOS OSORNO, Lunes 18 de jullo de 2005

Flotes de corte se transforman en nueva alternativa exportadora

Las peonias se abren paso

® Productores creen
en la asociatividad
y confian en el cor-
= to plazo duplicar su
produccién. Europa y
Estados Unidos son
_; su objetivo.

a exportacién de flores de
corte ha tenido un fuerte
impulso en los iiltimos afios.
De hecho, el valor de los
envios de flores frescas aumenté en
37% en los cinco primeros meses de
2005, comparado con el mismo pe-
riodo del afio pasado, vendiéndose
al exterior, 2,1 millones de dolares.
En ese escenario, la participacion
{| de la Décima Regién es relevante.
i Delos 2,1 millones de délares retor- : - i
:| nados por las ventas de flores chile-  Las varledades que los productores osorninos de peonias quleren desarrollar
nasal exterior, pocomds delamitad  oq gu proceso exportados tienen un gran futuro. La entidad gremlial esti a Ia
(1,2 millones de d(?lares_), s‘aheron de espera de su personalldad juridica,
esta parte del pafs, principalmente
a Holanda, Estados Unidos y Reino
Unido.
A nivel nacional, la principal es-
¢ | pecie exportada es el lilium (68% del
total), seguido del tulipan (5%) y la
peonia (4%). Y es justamente esta 1il-
tima flor, la que estdn explotando un
grupo de productores locales, que
estdn a pasos de conformar la aso- ;
ciacién gremial de productores de wil
peonias, donde se integrardn todos ot
los actores de esta cadena producti- Carfos Alberto Gexmin:

va. " "De norte a sur, la
Esta semana se reunieron en su 'Queremos negociar "Tengo una plantacién pro-

asamblea 1, para comenzar a con antelacin para tra-  de 4 mil plantas. Esto  duccién parte en octubre
delinear Ia estrategi a soguir en pos | Balar con tranquilidad.  partié bace tres aos ¥ termina en enero, por
de desarrollar un proyecto exporta- Los mercados son muay  y las expectativas son 1@ que abarcameos mn
dor. Esto a través de las principales | exigentes en calidad. llegar aunas seis mil  amplio periodo de oferta
empresas del rubro, a quienes en los Entonces hay que hacer  en ef corto plaze™. para los memd? del
proximos dias harén llegar su oferta | las cosas bien™. hemisterio norte™.

de flores para esta temporada, para
pactar de esa forma los valores a pa-

Cristlan Valdivieso:

- . — ductor que cuenta con 4 mil plan-
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